
股识吧    gupiaozhishiba.com
 

股票软件电话销会遇到哪些问题－－股票电话销售碰到客
户有顾虑怎么办-股识吧

一、做第三方理财咨询服务电话销售可能会遇到哪些问题？

问题：不被人信任；
客户难找；
心理压力大解决方案：关键是要让客户放松，因为这行的牌子已经被做坍掉了，大
多数人不太相信电话传单的销售。
可以多关注商务论坛，或者投资理财交流会，或者高端展览什么的地方，发发名片
找找客户。

二、股票电话销售碰到客户有顾虑怎么办

给股票。
能给一只好股票什么顾虑都没有

三、股票电话营销

通过电话对股票的一种销售。
为你整理了一些自己的经验：1.整理好电话拜访前心态2.认真搜集筛选客户资料3.
激发客户的兴趣4.认真聆听客户的需求5.积极引导客户的需求6.有效处理客户异议7.
激发客户合作的欲望9.妥善处理客户的抱怨10.巧妙回绝客户的不合理要求后：1.认
真对待客户来电2.做好跟踪服务3.与客户保持长期联系4.与客户建立信任关系5.巩固
老客户，开发新客户 你也可以多看看一些销售的话术。

四、做电话销售的在谈单时会遇到哪些问题？

不接 被骂等
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五、做股票软件电话营销的工作会遇到什么困难？

好像很难吧 天天被客人骂

六、电话营销中一般会遇到哪些问题？

风险高收益高，而且有多种对冲套利的手段。
比起银行理财，保本的收益低，收益高的非保本，而且自主性和流动性差。

七、股票账号销号的问题

如果你是一直没用，那股票账户已经休眠了，也就是你不用理它，随便去一家券商
都可以再开。
如果没有休眠，你带上身份证去销户就行，不过程序比较麻烦，要先找回账户（带
身份证去就能找回），然后销户，可能要两三天吧，看工作效率了。
如果是第一种情况就简单了我实在证券公司上班的，有问题可以咨询我

八、电话营销遇到的问题?

如果说是业务电话，99.9%都会挂你的电话方法一：语气很肯定的说“请转采购部
”。
若前台问“您有什么事吗？”就说“我是⋯⋯公司的，找某某经理洽谈一些事情，
事先约好的”。
这样可越过前台，电话接转后跟负责人直接谈。
方法二：事先知道经理的名字，就以经理朋友的身份打电话，直接找方法三：若不
转，就先资料发传真，然后打电话问资料收到没有，前台一般都不知情，然后就给
你转线询问其实多打几次，每次都报公司的名字，时间长了，前台也就记住你了，
也就不好意思拒绝你。
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