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直通车点击量多少比较好~淘宝开直通车点击量收钱是怎
么算的？-股识吧

一、如何分析直通车宝贝展现量很高但是点击率却很低的问题

直通车推广图片主图要凸显宝贝的卖点及宝贝的竞争力，若宝贝的销量有优势，就
在主图上凸显销量，如果宝贝的价格有优势，就在主图上打价格。
反正宝贝的优势在哪，就凸显哪里，这是很自然的。
此外，还可以根据季节的变化去更换主推产品的主推色。
春夏季的话色调比较清爽一些

二、淘宝直通车 一朋友开直通车一天发五六十个件
我开直通车一天发二十个左右 是不是开了直通车还有还开

推广方式多呢，比如钻石展位，你可以在卖家中心推广里面看，而且直通车根据你
消费的多少，直接影响你宝贝排名的，也许你朋友设置的价格比你高，排名比你靠
前呗。
。
。
而且别的平台也有很多推广的，比如百度推广，性质和直通车差不多，也是根据点
击量收费的，但是价格更高

三、淘宝直通车 默认出价0.1是什么意思
是不是别人点击一下进你的店铺你就要给 淘宝1毛钱？

直通车刚开要交500元的广告费的 收费方式是按点击收费的
就是点了直通车广告进去到你的产品的话就收费一次
如你按默认出价0.1那边别人点了直通车的广告进去你就要付0.1元
不管那个人付款了没有 然后其他方式点击进去你的店铺是不用收费的
仅限点击直通车的广告进去价格你自己定就行
建议优化界面产品转化率高了再开车 前期开很烧钱 转化率高了效果很客观的
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四、直通车设置0.25元点击花费。为什么点击产生的费用是0.7元
左右，基本是智能匹配的。高手传授一下！

分为PC和移动端一般都是移动比PC高两倍这样设置，出价的意思是我为了保住这
个位置所能接受的最高价格，并不是最终扣费。
按照公式最终扣分与你质量分下一位的质量分有关，前期为了拉展现可以用广泛匹
配，PC和移动最好分开两个计划开车，先测图测款，不要用智能匹配只会浪费钱
。

五、为什么我的直通车开了，，还没有点击量，，平均出价5毛
，，我已经出到6毛了

看根据你的行业平均出价来看你出价是否高低， 没有点击量，可能是你选择的关
键词，是竞价价高的流量词，建议选择精准词，费用低一些，转化率也会高些，
如有疑问，联系我Q，账号就是Q号

六、什么样的淘宝店铺适合上直通车？

不宜开直通车情况： 1.毫无经验的新手卖家不要盲目开车众所周知，直通车是一种
烧钱的广告模式，所以在决定开车之前最好先了解其操作的基础，如直通车的质量
得分如何计算、直通车的关键词如何选择、如何出价、如何提高点击率、如何提升
转化率等等。
不然，没有任何基础地盲目开车，只会白白地浪费银子。
2.图片不好看的商品不要参加直通车在直通车推广中，图片是获得点击率的最重要
因素。
图片不好看，甚至模糊不清，那么又如何吸引买家的关注呢？没有关注就没有点击
率，没有点击率就没有流量，没有流量就等于没有销量，开直通车也就没有什么效
果。
3.价格太高或太低的产品不适宜开车价格太高的产品开车，其转化率肯定不高；
价格太低的产品，容易引起买家对其质量的怀疑。
所以，选择参加直通车推广的产品价格要适中，这样才能保证投入和产出的正价比
，用利润换回广告费。
4.没有销量的产品不适宜开车没有消费者会喜欢卖得不好的产品，参加直通车的产
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品性价比越高，销量越好，转化率就越高。
5.中小卖家不要争夺热门关键词关键词的热度越高、流量越大，其竞争也会越大，
需要花的钱也就越多，中小卖家是无法承担的，所以不要盲目地争夺那些热门关键
词，锁定长尾词是个不错的选择

七、淘宝开直通车点击量收钱是怎么算的？

首先是预充值的形式，用现金充值到直通车账户，成为账户余额；
然后按点击收费的模式（CPC）扣除余额
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