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中国人寿股票为什么是反指数.什么是中国人寿保险股份
有限公司驻院代表-股识吧

一、中国人寿保险股份有限公司 也是骗子，骗老百姓，

甭听楼上楼下那帮人的推销，这些人之所以极力鼓吹，是因为保险公司可以因此付
演讲费给他，至于花了钱冤枉不冤枉，他们也不会放在心上的。
投保之后有10天的犹豫期，这期间可以退掉，只损失10块钱工本费。
合同上会有客服电话，你可以打电话咨询。
拿合同和身份证到保险公司办理（不是银行等代销机构，看好了！！！）。
过了这10天，就不能提前拿出来。
不然按保险合同上的说明——估计你当时根本没看就签字了——亏死你。
真要是对你有利，那些人的iq能比你差，还用得着到处向你推销？ 某位网友总结过
银行、邮储员工骗保术：
一是把保险解释成银行存款，卖保险是存款送保险，很多百姓到现在还稀里糊涂。
二是把十年期保险说成三年，五年六年期的说成一两年。
三是夸大意外险，大部分银行保险只能保意外死亡或者无意外保险，但银行员工都
夸大为保意外（言下之意只要出了意外都保，故意模糊言辞）。
四是夸大收益，银行保险到期收益根本不能预期，但银行工作人员按照保险公司人
员的授意，擅自夸大收益，基本都说比存款高，并将十年期的保底金额解释成一年
，模糊客户视听。
五是保单上现金价值基本都打印在保单背后，并粘贴于背面，防止客户看见后明白
真相而要求退保；
那些分红都是理论上的“预期最高”收益，是根据保险公司每年的盈利状况而定，
可有可无，具有明显的不确定性。
合同内容没有明确说明其具体领取金额，仅凭人的一张嘴说是如何的高，都将是保
险公司无法兑现的空头“支票”。
到时候因为各种因素不兑现，也没有法律责任。
老百姓的合同意识法律意识不强，随意签字。
保险公司和银行都抓住了这个弱点来忽悠老百姓。
有几个自己知道保险的保障利益的？

二、中国人寿保险所设立的鸿泰分红型5年期为什么到账后只有
这么点？？？
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先告诉你，卖你父亲保险的人跟银行没有半毛钱关系，他只是驻银行的保险代理人
，另外给你补充个尝试，所有保险的收益跟银行利息、股票基金等投资是没有任何
可比性的，因为保险最重要的是人身保障，而非收益，保险公司的收益只是在你投
入保险之后没有任何出险的情况之下给你的一些收益，这个收益准确来说叫做“现
金价值”而不是任何利息。
吃一堑长一智吧。

三、中国人寿保险股份有限公司和中国人民人寿保险公司一样吗

不同保险公司

四、股市中反趋势是怎么回事

就是简单的逆势而动。

五、什么是中国人寿保险股份有限公司驻院代表

在医院里协助处理赔付
主要还是卖保险的人不信你可以看看他门的保险除了医疗都有存钱功能！
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