
股识吧    gupiaozhishiba.com
 

美容院股票现状如何、我和同事合伙开一家美容院，她现
在也采取股份制，二万一股，我可以投二股，但她说她投
多少不会告诉我，...-股识吧

一、混合型皮肤用什么样的护肤品呢？具体到品牌！

偶也是混合型皮肤 T区是大油田。
。
这个我个人觉得要慢慢调理。
。
清洁类可以用一些深层清洁类的，选择泡沫丰富的清洁产品，之前我一直用DHC
的橄榄皂，效果很好，也很温和，清洁力很好也不会很紧绷，但是由于价格也比较
贵，暂时换了相宜本草的四倍蚕丝洁面乳，泡沫很丰富，不用温水就可以有超多的
泡沫，个人很喜欢的~~网上流行的婵真洗面奶我也买过，挺实惠的，但是个人感
觉不如相宜本草的这个洗面奶泡沫细腻~~ 再来说补水保养的，你现在才19岁，用
OLAY之类的牌子感觉还是早了些，内些大多适合年岁大一些的。
夏天来说感觉还是清爽些比较好，用过一套SKIN FOOD的莴苣黄瓜，很喜欢这个
，味道也很好闻~~茶树油内款我刚买了个水水，还可以。
或者如果你想多多保湿的话可以试试the face shop的冰花~~也不会特别油~~但是你
想说很快的解决出油还是不太现实的，要做好保湿工作，别让皮肤缺了水~所以可
以配合着每个礼拜做一次补水面膜~~我个人用的是海藻面膜，这种面膜很便宜 也
比较天然，而且用完就可以感觉到皮肤湿湿的~~个人感觉那种现成的纸质面膜如
果不是很贵的牌子的产品，化学品都会比较多，你才19岁，还是多用些天然品吧~
~~ 最后补充一下~~我平时很喜欢网购，所以比较倾向于SKIN FOOD 和the face
shop这两个牌子，用过不同的几套，包括秋冬用的TFS的金盏花
真的蛮保湿蛮好，而且对脸上的痘痘也慢慢有了效果（痘痘也要慢慢调理）
茶树油内阁也是针对痘痘的，建议你可以试试~~
相宜本草的牌子我同学一直在用，她一直用内阁石榴的，说很不错~~ 最后再推荐
一下DHC的东东，招牌水水真的很保湿的~~用过白金组合，还改善了我的皮肤，
就是有点贵哦~呵呵~ 希望可以帮到你~~

二、
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三、我和同事合伙开一家美容院，她现在也采取股份制，二万一
股，我可以投二股，但她说她投多少不会告诉我，...

如果你二她八，确实是她说了算，虽然你们算合伙，但是又不是完全的合伙，因为
她是主导，你是投资人而已。
如果算十股，你们投入才20万，感觉上，应该不止20万那么少，你可能觉得你自己
亏了，其实是你不信任她而已，但是她应该不止投入20万，所以后期有利润了肯定
有动作。
这个是可以理解的，你怎么看。
你们如果真要合伙，就是一切透明化，各自出一半，到时候即便是要散伙，分家的
时候也有个话事权，不然最后很被动。
这就是合伙生意不好做的原因。
而其实你能选择的不多，因为基本上事情都是她说了算，你也只是能投两股而已，
多的她应该不会给吧。
所以你自己看吧，4万块，做的好，你别想太多她赚了多少，也许两年你的本钱就
回来了，当然也有可能会亏，自己考虑了。

四、我3个朋友和开了家汽车美容店，股权分配分别是15%，25%
，60% 现在我15%和25%的都不想经营了怎么办？

你好，我是马纲，希望我的回答能够帮助到你。
所谓股份制，大道理和公司法就不多讲了。
只告诉你一个中心：风险共担，利益共享。
其意义：1、在盈利的时候，其他股东或外人，不得强行要求别人退股。
但可以协商一个合理的价格收购。
2、在亏损的时候，不能随意退股。
但你可以将你的股份转让给其他股东，或在其他股东同意的情况下，转让给外人。
但问题就在于：盈利的时候，除非缺钱，谁愿意卖出手上这只下蛋的金鸡呢？亏损
的时候，谁又愿意接这烂摊子呢？估计你们的情况，就属于亏损了。
如果每年赚上几十万，你要卖给别人，恐怕没人不接受。
重要的是，你还会卖吗？总结，你们的出路有以下几种：1、协商一个合理的价格
，可能会让出售方觉得很亏的价格，由大股东抑或外人收购股权。
2、转让店铺，所得资金按股份均分。
你不能强行退股，也不能要求别人将股份卖给你。
记得2个字：协商！！你所有的行为，都必须在这个前提之下。
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五、现经营一家美容院，利润股东已经分红，但现在其中一位股
东提出退股，是不是现在应按照资产负债

如果客人购买的套盒还未在店里护理完，按零售价减。
就是说：如果客户有1000元（购买价）套盒还未在店里护理完，就要扣除1000元。
因为，1000元（购买价）任务还没完成，这1000元是客户的，不是美容院的。
至于1000元中，成本是100元还是1元都无所谓，因为没有使用，当然没有成本支出
。
比如：我在银行存1000元，想买黄金，但只要我还没买黄金，1000元就是客户的，
不是银行的。
至于成本是300元/克，还是100元/克，没有关系，只要客户没买，1000元就是客户
的，不是银行的。
例外情况：如果招徕顾客采取了奖励、礼品等方式的话，可以将奖励、礼品等成本
等比例扣除。
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