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每个客户经理有多少股票账户，证券公司的业务员能不能
查询到他客户的账户资金量和交易情况等信息？-股识吧

一、证劵客户经理工资组成

客户经理其实就是拉客户，拉来了客户你还要帮客户开户。
现在一般有定点和不定点两种情况，定点一般是银行定点或人流量大的路口、小区
等。
不定点就靠自己人际关系和销售口才了。
客户经理一般底薪地区不同分500-2000不等。
有责任，无责半年情况，责任条件一般为一个月拉到大约3个有效客户（有效客户
各证券公司标准不一样，像华龙这样的小公司估计要求不高6000左右吧。
） 广州、深圳银行驻点客户经理收入大概是2000-3000，除掉车费、吃住、通讯就
基本没了。
也不知道楼主所在地。
另外最新国家规定，客户经理应不属证券公司人员，所以晋升机会比较渺茫（天才
、人才就不说了），但一般证券公司在你工作数月后也会为你买社保，这已经是最
好的福利。
要稳定的话就应该是公司正式编制的人员，最基础的是柜员和一些助理岗。
对于你问的大公司还是小公司，我建议你要做证券一定要去大公司去，现在股指出
来了，以后还有迷你股指，无论是怎么样的变革，大的证券公司一定更多优势，最
起码它的牌子，它的平台不需要你去费舌解释，华龙这样的公司估计很多人会问：
华龙是哪里的公司？国企还是私企？等等

二、证券公司的业务员能不能查询到他客户的账户资金量和交易
情况等信息？

最佳答案证券公司是和投资公司合作的。
投资公司招业务员和经纪人。
主要工作项目就是拉抄股的人去他们公司办理股票帐户，用他们公司办出的帐户操
作。
这些工作一般都是通过网络异地办理开户的形式来的。
这行属于投机暴利的，很好做但首先要了解自己做的证券公司的情况至于具体流程
每家公司都不一样不过大同小异，都是需要客户二代身份证扫描件以及本人数码照
。
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从业资格证是一个证每年有两次考试机会，一共有4本书只要你看熟了其中两本，
就肯定能考过去。

三、股票的客户经理他们的主要收入是什么？最在乎什么？

就是基本工资加奖金（股民操作股票的佣金），他们最在乎客户不操作（股民不操
作就没有佣金），离开一个客户就是失去一个奖金来源。
所以一般的营业部都要千方百计地让股民操作，比如开讲座，建股票群，发关注股
票，诱使股民积极操作。

四、A股账户每个个人投资者可开立几个？

因为现在都是指定交易，所以你的A股账户只能在一个证券公司，当然如果你觉得
这个公司不好可以转到其它公司。
转公司挺麻烦的，要取消你在这个公司的指定交易，账户上的股票也要转托管。
资金托管也要根据你新转去的公司的要求重办。
因为现在一般都是网上交易，所以转公司的一般都是因为手续费问题。
有的公司高(最高可0.3%)，有的公司低(最低的据说可到0.01%)，对炒股的人来说，
当然手续费越低越好了。
当你的资金比较多时，你可尝试和你所在的证券公司谈谈，要求他降低手续费。
否则就威胁转走！看他降不降。
这招在小城市不太灵，越是大城市越灵。
大城市证券公司营业部多，竞争厉害呀。

五、
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