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和上市公司做生意需要注意什么－做生意要注意什么-
股识吧

一、做生意需要注意哪些方面?

1、要独立创业。
不要轻易与人合作。
我们的国民性决定了，合作鲜有善始善终的成功的范例。
如果你不能独立创业，那说明你还没有准备好。
不要寄希望于任何人。
2、娶（嫁）一个能够共患难的好老婆（老公），会让你的事业如虎添翼。
3、不要轻易许诺。
4、企业里慎用亲戚朋友，最好不用。
5、当事业发展的异常顺利时，切忌盲目扩张，规模扩大了市场并没有随之扩大。
盲目扩张会迅速消耗掉你的原始积累，大幅的垫高你的运营成本。
回过头来看，往往得不偿失。
6、现金为王，没有什么比手头握有充足的现金更重要的了。
每个企业都会面临几次深刻的危机，充足的现金往往是化解危机最有利的武器。
7、生意不是炒作起来的，她靠的是每一天每一刻踏踏实实的积累。
8、要善待员工。
她们是直接帮助你赚钱的人。
要发自内心的感谢她们。
心黑手狠也可以做老板，但决做不了大老板。
大老板无一例外的大气包容，心胸广阔。
最后还要注意：诚信，但也要有头脑.要会计划.
做生意最要的就是诚信，只有做到这一点的人才能最终成功.

二、一家民营公司上市前，想要和朋友一起入股投资，需要注意
哪些地方？

这种投资还是值得投资的。
但是要注意以下几个方面：1、应直接与公司签约股权转让协议，直接持股，这样
上市后就可以直接在二级市场变现；
通过朋友去持股的话，你存在必须通过它去变现，即使变现后不给钱给你，你还要
跟他打官司；
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2、与朋友签合同，实际上对你来说，只是借款，那么私人之间借款可以约定高于
同期五年期银行贷款利率的四倍，也就是大概20多%/年的利率，相对于上市后收
益偏小。
你所能做到的也只能获得如此的收益，如果要更高，那么就是高利贷，法律是不予
支持的。
万一发生纠纷就无法追回高利部分收益；
3、这家公司想回国上市，可能是为了高溢价发行，但时间会较长，因为要重组，
脱离原国外上市的资产，引入其他投资者，并连续三年盈利，才能达到上市条件。
从这个路径看，一方面你要了解公司的业务结构、收入结构、盈利结构，另一方面
了解公司的股东结构。
如果这家公司是上市公司的话，按道理来说，应该是引进上几百万或者几千万的资
金入股，不可能是百万以下级别的。
因此，必须了解入股的意图；
4、如果这家公司仅仅是为了圈钱的话，这种情况会有风险，所以在与公司签约时
候，可以在协议里约定，如果4年内未能实现上市，原股东应该回购你的出资，按
照某个溢价进行回购，保证自己的风险。
5、在实现入股前，应该拿到企业经营一些资料，请做投资的朋友判断下，入股协
议或者借款协议请律师提点建议，以尽量规避所能发现的风险；
6、你所要做的就是选定那种方式进行投资，是借款还是直接入股，这是你要判断
的。
但前提又要取决于你对朋友、企业、未来上市前景的判断。
当然，所有的情况你自己比较了解，投资可行性还需要你自己最终判断才行。

三、做生意有哪些注意事项

1：考虑你的兴趣，做你最喜欢做的，只有让工作成为乐趣。
你才能更好的在这个行业发展。
2：分析你拥有经验，做你最擅长的。
内行的身份，会让你在很多事情上得心应手。
3：再看看你的资金情况！几万元，可能做不了什么大的投资。
一方面，你可以作为自己生活保障，选择一个平台，去工作学习一番。
另一方面，可以尝试一些低投资的行业，比如个体户、小摊贩、网络商店。
逐渐积累成本和渠道。
4：这里强调一下关系渠道，这个靠社会生活中的积累。
多一个渠道等于多一个机会。
往往发财靠关系。
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这话也不是没有道理的。
5：适当的也要考虑一下，地区的商情。
这个说起来比较复杂。
其实也是个人的经验。
做一个商人，需要有一定的商业嗅觉。
到什么地区，就能估计到做什么会比较容易立足。
也可以请教一下当地的投资顾问公司，甚至工商局。
他们或许能给你不少启迪。

四、做生意应该注意什么问题?

在各行各业趋于稳定的商务体制下，风险，一般与收益是相辅相成的。
投资大风险的，收益就相对的要高一些。
当然这是一般规律。
细心的分析自己和市场。
可以有效的降低风险。
首先你要分析自己能不能做这事情。
然后你要分析事情本身值得不值得去做。
除此你还要了解市场，有没有条件去成功。
1：需要有一定的经验及市场的观察能力。
2：需要有充足的资金。
3：需要有承担一定风险的能力。
4：需要有长远思考问题的阅历。
5：需要有面对挫折的勇气。
6：需要一定的支持和和关系网。
7：需要有一个谦虚好学的心态。

五、做生意要注意什么

最简洁的吧，定位、核心竞争力、对手（同行）、财务，再加些个人因素。
其实很多都要你自己在做的过程中去学习，去寻找答案，那才最重要。
祝你好运啊O(∩_∩)O~
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六、和公司签订股份合作要注意哪些？

七、合伙做生意需要注意的事项有哪些？

合伙做生意最大的问题就是利益纠纷，现在很多企业都推行股份制改革，把传统的
个人所有制改变为股份制，也就是所谓的合伙！其实合伙做生意还有一个好处就是
能一起承担风险，不用自己一个人承担所有的风险或者损失！还能资源共用！也就
是说合伙做生意也是有利有弊的，只要能处理好这些问题的话合伙做生意也是可行
的！
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