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股票业务员怎么找资源经验分享⋯做股票配资的，如何去
寻找我的客户资源-股识吧

一、如何找市场资源

经常去拜访客户，每次拜访都要留你的宣传册、名片（最好印制一些你们公司的便
签，赠送拜访的客户，毕竟便签是随手都要用的），不要怕客户说有了你的广宣品
（说有了对你的公司或你的拜访来说就成功了一半，最起码有印象）。
所针对的客户大、中、小型私企，新开业商场、超市或重新装修的商场、超市，街
边的门店也不要放过（看哪家在装修就过去拜访，他们开业也想轰动一下，要牢牢
把我这个心理）等

二、做股票配资的，如何去寻找我的客户资源

你可以蹲守在证券公司门口，守株待兔

三、保险业务员怎么找客户？

第一步：你把自己通讯录里的所有人都看作第一级潜在客户，你只需要打电话告诉
他们你现在进入了保险行业，第一次最好不要直接给他们推销保险，这很容易让亲
友们反感。
你需要做的只是让他们知道你进入了保险行业，可以告诉亲友们如果他们周围有认
识的人有买保险的意向或可能，就介绍给你认识。
第二步：别人不会毫无理由的帮你，所以要许之以利。
其实保险员谈成一笔单子是有提成的，你拿出这个提成的一部分（大概百分之五到
十左右），承诺你的第一级潜在客户：只要是你介绍给我的人和我能谈成一笔单子
，我就给你钱，你什么都不用做，只需要介绍我们两个人认识，只要谈成一笔单子
就给一次钱。
当然如果你的亲友打算买保险，那就是你的第一级客户了。
第三步：用上述方法多少能拉到几个客户，这些客户就是你的第二级潜在客户，你
可以向他们推销保险，毕竟他们都是可能买保险和有买保险意向的人，换句话说他
们有买保险的需求。
当然，能不能谈成就是你个人自己的能力问题了，我们这里只说怎么找客户。

                                                  页面 1 / 3



股识吧    gupiaozhishiba.com
 

不管能不能谈成，你终归是和这些人认识了，虽然不熟，但是这也有好处，据统计
找不熟的人帮忙的成功性比起找熟人更大。
用同样的方法，让你的第二级潜在客户去帮你发展第三级潜在客户，和第一级承诺
的一样，也是其介绍的人和你谈成了就给钱。
后面以此类推，这个方法的本质其实就是用将来可能得到的利益的一部分去换取你
将来一定能得到的另一部分利益，简单点说就是你如果没谈成，是不用任何付出的
，但是谈成了，赚的少一点，但是用这个方法，可以发动一大波人免费帮你发展客
户，对他们来说得到了报酬，至少在遇到想买保险的人的时候能想起你，对你来说
虽然付出了中介费，但是细想起来其实是免费的。

四、股票员工培训怎么让新员工了解股票

五、股票销售业务员如何让人家看到自己的诚意

高质量一手客户资源，资源在手，业绩不愁

六、股票业务员怎么才能快速开单？

9：15分到9：25分可以进行集合竞价委托。
中国的股票开盘时间是周一到周五，早上从9：30--11：30，下午是：13：00：15：
00，中国所有地方都一样，以北京时间为准。
每天早晨从9：15分到9：25分是集合竞价时间。
所谓集合竞价就是在当天还没有成交价的时候，你可根据前一天的收盘价和对当日
股市的预测来输入股票价格，而在这段时间里输入计算机主机的所有价格都是平等
的，不需要按照时间优先和价格优先的原则交易，而是按最大成交量的原则来定出
股票的价位，这个价位就被称为集合竞价的价位，而这个过程被称为集合竞价。
集合竞价一般是量大从优，散户只能碰碰运气。
集合竞价时间为9：15-9：25，可以挂单，9：25之后就不能挂单了。
要等到9：30之后才能自由交易。
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七、股票员工培训怎么让新员工了解股票

作为一个炒股的新手应该注意几点：一、成本的预算，也就是要以小风险博大的收
益。
（风险的控制）二、多去了解每只股的背景，基础面是否良好。
三、从网上多去看看从K线及一些技术指标的分析，从而提高自己的交易技术。
四、找一款模拟炒股游戏，深临其境体味股市风险（推荐游侠股市，非常真实）。
五、股市有风险，投资需谨慎，注重自己心态的调整。
亏损在所难免的。
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