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上市公司细分行业怎么分的；阿里巴巴是如何对电子商务
市场进行市场细分的-股识吧

一、按照选择市场细分标准的多少，市场细分有

著名学者兰晓华认为市场细分有两种极端的方式：完全市场细分与无市场细分；
在该两极端之间存在一系列的过渡细分模式。
1．完全市场细分所谓完全细分就是市场中的每一位消费者都单独构成一独立的子
市场，企业根据每位消费者的不同需求为其生产不同的产品。
理论上说，只有一些小规模的、消费者数量极少的市场才能进行完全细分，这种作
法对企业而言是不经济的。
尽管如此，完全细分在某些行业，如飞机制造业等行业还是大有市场，而且近几年
开始流行的"订制营销"就是企业对市场进行完全细分的结果。
2．无市场细分无市场细分是指市场中的每一位消费者的需求都是完全相同的，或
者是企业有意忽略消费者彼此之间需求的差异性，而不对市场进行细分。
就消费者市场而言，细分变量，归纳起来主要有地理环境因素，人口统计因素，消
费心理因素，消费行为因素，消费受益因素等。
就有了地理细分、人口细分、心理细分、行为细分、受益细分这五种市场细分的基
本形式。

二、根据行业划分的规则，行业会计相应的划分为哪两类?

主要分类，企业会计和非企业会计两大类。
1.企业会计企业会计主要有工业会计、农业会计、商品流通业会计、旅游餐饮服务
业会计、交通运输业会计、建筑施工企业会计、房地产开发企业会计、农业企业会
计、金融企业会计等。
这些企业会计在会计原理、会计核算方法、会计科目、会计报表的格式和编制等方
面有很多相似之处。
但是由于经济特点的不同，客观存在着各自行业特殊的业务，对这些业务的核算与
管理正是行业会计的研究内容。
2.非企业会计非企业会计主要有事业单位会计和行政单位会计。
这两种行业会计与企业会计在会计核算和管理上有较大的区别，理解和掌握非企业
会计的核算方法和管理要求也是十分必要的。
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三、公司基本面分析的行业分析

公司所在行业的分析应包括两个方面的内容：一是上市公司所在行业的整体分析；
二是上市公司所在行业的地位分析。
上市公司所在行业的分析对长线投资相当重要。
行业的当前状况和未来的发展趋势对该行业上市公司的影响巨大。
当某个行业处于整体增长期间，未来的发展空间很大，该行业的所有上市公司都有
较好的表现和较大的发展空间。
例如深沪两市的通信行业、电脑软件行业和高科技行业，整体公司业绩要高于其他
行业。
在我国的国民经济发展中，行业划分有自己独特的特点，它是按第一、第二和第三
产业划分的。
第一产业主要是农、林、牧、副、渔和农业人口发展的产业，统称农业。
第二产业主要是制造业、电力、纺织、石化、采矿、钢铁、建筑、造纸、印刷等，
统称工业。
第三产业主要是金融保险、交通运输、通信邮政、商业、教育文化、广播电视、餐
饮旅馆等，统称服务业。
股票市场上对行业的划分是：农业、工业品制造业、商业、交通运输、旅游、网络
电信、高科技、家用电器、金融、化工、石油、建材、医药、纺织、外贸、生物工
程、地产、汽车、综合类、食品加工、钢铁冶金、电力行业、造纸印刷、软件、电
脑等。
每一个行业都有四个发展时期：形成时期、成长时期、稳定时期和衰退时期。
处在下降衰退时期的行业称为夕阳行业；
处在形成和成长时期的行业称为朝阳行业。
当大盘从底部启动后，投资者最好挑选朝阳行业的股票，不要进入夕阳行业的股票
。
朝阳行业和夕阳行业的划分是相对的，并有时间和地域的限制。
某一个国家的夕阳行业可能是其他国家的朝阳行业，如美国的高速公路建设，几年
前已决定不再新建，与高速公路建设有关的行业也处在夕阳时期，但高速公路建设
在中国却处在朝阳时期。
又如美国的汽车工业已处在下降的夕阳时期，而中国的汽车工业仍处在上升朝阳时
期。
某一个时期是朝阳行业，而在另一个时期可能就变成夕阳行业。
五十年前中国的纺织和钢铁行业处在上升朝阳时期，现在却处在下降夕阳时期。
每一个行业内部也有处在上升朝阳时期企业和下降夕阳时期企业之分。
如纺织行业在中国处在下降夕阳时期，而采用新技术、新工艺和新材料的企业却处
在上升朝阳时期。
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例如采用纳米技术的纺织企业却处在形成时期，一旦纳米技术首先在我国的纺织行
业应用，中国的纺织行业可能又会处在上升朝阳时期。
新技术、新工艺和新材料的应用不仅可以改变企业本身的状况，也可能改变整个行
业的状况。

四、阿里巴巴是如何对电子商务市场进行市场细分的

阿里巴巴是一个综合性的企业，对于电商，B2B、B2C、C2C模式都有在做，而且
涉及到金融、理财、影视、银行等都有做。

五、企业在市场细分的基础上，有哪些不同的目标市场策略？

公司所在行业的分析应包括两个方面的内容：一是上市公司所在行业的整体分析；
二是上市公司所在行业的地位分析。
上市公司所在行业的分析对长线投资相当重要。
行业的当前状况和未来的发展趋势对该行业上市公司的影响巨大。
当某个行业处于整体增长期间，未来的发展空间很大，该行业的所有上市公司都有
较好的表现和较大的发展空间。
例如深沪两市的通信行业、电脑软件行业和高科技行业，整体公司业绩要高于其他
行业。
在我国的国民经济发展中，行业划分有自己独特的特点，它是按第一、第二和第三
产业划分的。
第一产业主要是农、林、牧、副、渔和农业人口发展的产业，统称农业。
第二产业主要是制造业、电力、纺织、石化、采矿、钢铁、建筑、造纸、印刷等，
统称工业。
第三产业主要是金融保险、交通运输、通信邮政、商业、教育文化、广播电视、餐
饮旅馆等，统称服务业。
股票市场上对行业的划分是：农业、工业品制造业、商业、交通运输、旅游、网络
电信、高科技、家用电器、金融、化工、石油、建材、医药、纺织、外贸、生物工
程、地产、汽车、综合类、食品加工、钢铁冶金、电力行业、造纸印刷、软件、电
脑等。
每一个行业都有四个发展时期：形成时期、成长时期、稳定时期和衰退时期。
处在下降衰退时期的行业称为夕阳行业；
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处在形成和成长时期的行业称为朝阳行业。
当大盘从底部启动后，投资者最好挑选朝阳行业的股票，不要进入夕阳行业的股票
。
朝阳行业和夕阳行业的划分是相对的，并有时间和地域的限制。
某一个国家的夕阳行业可能是其他国家的朝阳行业，如美国的高速公路建设，几年
前已决定不再新建，与高速公路建设有关的行业也处在夕阳时期，但高速公路建设
在中国却处在朝阳时期。
又如美国的汽车工业已处在下降的夕阳时期，而中国的汽车工业仍处在上升朝阳时
期。
某一个时期是朝阳行业，而在另一个时期可能就变成夕阳行业。
五十年前中国的纺织和钢铁行业处在上升朝阳时期，现在却处在下降夕阳时期。
每一个行业内部也有处在上升朝阳时期企业和下降夕阳时期企业之分。
如纺织行业在中国处在下降夕阳时期，而采用新技术、新工艺和新材料的企业却处
在上升朝阳时期。
例如采用纳米技术的纺织企业却处在形成时期，一旦纳米技术首先在我国的纺织行
业应用，中国的纺织行业可能又会处在上升朝阳时期。
新技术、新工艺和新材料的应用不仅可以改变企业本身的状况，也可能改变整个行
业的状况。

六、市场细分和市场分类一样么

不一样。
市场细分就是企业根据市场需求的多样性和购买者行为的差异性，把整体市场即全
部顾客和潜在顾客，划分为若干具有某种相似特征的顾客群，以便选择确定自己的
目标市场。
市场的分类：一、按市场出现的先后分：现实市场、潜在市场、未来市场二、按顾
客性质分：消费者市场、生产者市场中间商市场、政府市场
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