
股识吧    gupiaozhishiba.com
 

经销商如何上市公司－我是一家公司的代理商，对方公司
是上市公司，怎么样才能入股他们公司-股识吧

一、我是一家公司的代理商，对方公司是上市公司，怎么样才能
入股他们公司

不妨考虑一个没有风险、倍增、没有加盟费、没有压力、合法、产品质量高、产品
价格还特别便宜、销售额消费额永远累积、产品还越来越便宜、网络结合地面不愁
人脉、永远发展的生意，可以微信交流

二、房地产代理公司如何上市

上市的条件是公司的营业额到达1定标准哦，还要经过国家部门审核。
很麻烦的

三、请教：以外销经销模式为主的上市公司

表述不是很清楚、以ODM贴牌生产、产品外销为主的是有、但以经销商模式的上
市公司、貌似没有把 查看原帖&gt；
&gt；
采纳哦

四、公司上市需要什么条件？

公司上市条件基本上只有两个法律给出详细条件，即《首次公开发行股票并上市管
理办法》及《首次公开发行股票并在创业板上市管理暂行办法》。
一、上海证券首次公开发行股票并上市的有关条件与具体要求如下：1．主体资格
：A股发行主体应是依法设立且合法存续的股份有限公司；
经国务院批准，有限责任公司在依法变更为股份有限公司时，可以公开发行股票。
2．公司治理：发行人已经依法建立健全股东大会、董事会、监事会、独立董事、
董事会秘书制度，相关机构和人员能够依法履行职责；
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发行人董事、监事和高级管理人员符合法律、行政法规和规章规定的任职资格；
发行人的董事、监事和高级管理人员已经了解与股票发行上市有关的法律法规，知
悉上市公司及其董事、监事和高级管理人员的法定义务和责任；
内部控制制度健全且被有效执行，能够合理保证财务报告的可靠性、生产经营的合
法性、营运的效率与效果。
3．独立性：应具有完整的业务体系和直接面向市场独立经营的能力；
资产应当完整；
人员、财务、机构以及业务必须独立。
4．同业竞争：与控股股东、实际控制人及其控制的其他企业间不得有同业竞争；
募集资金投资项目实施后，也不会产生同业竞争。
5．关联交易（企业关联方之间的交易）：与控股股东、实际控制人及其控制的其
他企业间不得有显失公平的关联交易；
应完整披露关联方关系并按重要性原则恰当披露关联交易，关联交易价格公允，不
存在通过关联交易操纵利润的情形。
6．财务要求：发行前3年的累计净利润超过3000万；
发行前3年累计净经营性现金流超过5000万或累计营业收入超过3亿元；
无形资产与净资产比例不超过20%；
过去3年的财务报告中无虚假记载。
7．股本及公众持股：发行前不少于3000万股；
上市股份公司股本总额不低于人民币5000万元；
公众持股至少为25%；
如果发行时股份总数超过4亿股，发行比例可以降低，但不得低于10%；
发行人的股权清晰，控股股东和受控股股东、实际控制人支配的股东持有的发行人
股份不存在重大权属纠纷。
8．其他要求：发行人近3年内主营业务和董事、高级管理人员没有发生重大变化，
实际控制人没有发生变更；
发行人的注册资本已足额缴纳，发起人或者股东用作出资的资产的财产权转移手续
已办理完毕，发行人的主要资产不存在重大权属纠纷；
发行人的生产经营符合法律、行政法规和公司章程的规定，符合国家产业政策；
近3年内不得有重大违法行为。
注：上市地点不同，其中的要求也不尽相同，所以具体情况具体分析。

五、我们这边做旅行社批发商这块，觉得今年竞争特别大，如果
想找上市企业合并有什么途径比较合适？

你可以找同行业的大佬问问啊！或者找并购中介去帮你找，我们公司以前就是找并
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购中介找的，找的上市公司很优质

六、做经销商制业务员 如何才能打开市场？

短期内是可以的，长时间不现实的，经销商员工化的经销商永远改变不了就是经销
商，大不了你前期把业务员费用拿出来给经销商，但是有一点，小公司，没有品牌
知名度做的优秀经销商是不可能给你去开发市场的，他何必去受累而且还要承担风
险，相反应该是成熟的品牌和市场集中度较高的品牌和市场，经销商只承担服务和
配送职能的会合作得很好。
山东的中慧六和都这样操作，但经销商的这个卖点混点工资那个卖点混个工资，而
且还不敢动他，公司政策，机密全都知道了，所以现在已经凸显很多弊端了。
我个人觉得没有多大意思。
企业还是得培养自己的销售队伍，特别是新公司小公司在销售前期更要招聘到优秀
的人才，在今天的饲料行业竞争中才有希望突出重围。

七、如何提高经销商团队的铺市效果求答案

厂家与经销商公司合作的时候，新品上市的铺市工作尤为重要。
经销商公司一般都经销多个品牌，新品上市的推动如果不力，很可能导致经销商人
员对新品不感冒，从而不尽力完成铺市，影响新品上市的进度。
所以，如何调动经销商销售团队的销售激情和节奏，就显得尤为重要。

八、怎么从一个代理商做到上市公司（我家是化妆品代理商）

资金
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