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如何选股票郎咸平|郎咸平说美国的量化宽松可以1让美元
贬值，2让股市上涨，老百姓卖空美元和提前买股票可以
赚钱，藏富于民。-股识吧

一、郎咸平说美国的量化宽松可以1让美元贬值，2让股市上涨，
老百姓卖空美元和提前买股票可以赚钱，藏富于民。

美国的企业有好的内在价值，在货币贬值时，有保值增值的作用，所以货币贬而股
市涨；
中国的企业缺乏足够的内在价值，市场内部也非常混乱，人们都在市场中投机，当
遇到整个国内货币贬值（人民币在对外，主要是对美元升值，其实对其他货币也依
然的贬值的状态，也就是说美元在贬值，而人民币贬值的速度，相对于美元的贬值
速度要慢一点，但总的来说人民币是对内对外都是一个整体贬值的状态），这种贬
值造成了对经济预期的一种较悲观的认识，所以这个股票市场也就没有什么投机价
值了，它本来也不能投资，现在也不能投机，当然越来越惨淡

二、请问看郎咸平的书对炒股有用嘛，

没用 郎咸平 主张不要炒股 认为散户必输
如果你认同他的观点就不要炒股如果你要炒股就不要过于遵从他的观点。
毕竟他在炒股方面是纸上谈兵，坦言自己从不炒股，但从数据分析中得出散户必亏
的结论，他坚持这个结论的正确性，作为理性人，选择不入股市。

三、在A股市场，技术分析有用？还是基本面分析有用？我们朗
咸平教授说都没用。请实战家出来帮忙指教一下。

重技术分析！市场中是有一套有用的技术地，只不过中国股市人为操作痕迹严重，
所以很多人认为没用。
基本面麻，对于小散来讲的确没用。
我们都得到的不但是过时的消息而且真假都不确定。
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四、炒股票新手怎样入门？

1买一本《股市操练大全》黎航的 2下载同花顺的模拟股票软件
3找一个好的老师，希望你能成为中国的巴菲特！！！
你可以去中国股民教育网去看看 告诉你个诊断股票的网址：
*：//*legu168*/viplegu16899867777168680 希望能对你有所帮助！

五、的银行市盈率为什么是世界最低的

银行业的合理市盈率应该是20倍！因为，银行业股盘普遍都比较大，难有较大的起
色！但是，国际市场平均正确市盈率水平是25倍的情况下，银行股下调5倍，就已
相当之合理了！至少，个人是这样认为，个人认为当前的银行股可以大胆持有！总
有人会找出各种中国特色的原因，说这对中国股市不适用；
但是，由于中国股市太短，我们暂时无法证伪。
历史上银行股集体破净是12年短暂的一次，于是13年初爆涨了一把（但由于每年20
%的ROE，不涨就继续在净资产之下），第二次是现在，14年持续到现在也没集体
回复净资产之上（7月份暴涨那一把依然不够呀）。
再在这之前，是一次都没有发生过的。

六、郎咸平是怎么赚钱的？

只要郎嘴一开，不是股票涨跌，就是内幕频发。
郎咸平，现在中国最犀利的，也是最赚钱的财经大家。
正是因为人们的喜欢，郎咸平的书、音像制品、专栏、演讲、专题讲座比比皆是，
郎教授也赚得盆满钵满，手脚发软。
郎咸平成功地依靠智慧和专业赚钱，是真正的“智商”楷模。
盈利源于“信息不对称” 郎咸平在对中国企业和经济进行评述的时候，不仅是采
用了大量的数据进行对比，更关键的是经常挖掘了更多大家所没有的信息。
通过不同的视角，形成了与众不同的观点。
也由此成为众人关注的核心。
而这就是盈利的基本要求—信息不对称。
信息不对称，就是当消费者所接受的情报信息少于企业所掌握的信息时，消费者对
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于信息的判断来自经验、企业和其他渠道，而企业所传达的信息，本质来说就是“
想让消费者看到的信息”，这是一种基于对消费者的理解，对信息进行加工的后果
。
为什么不同的消费者买到不同的东西还依旧感觉良好，因为目标群不同，对于事物
的理解不同，喜欢金色的，企业让你看到金色是最好的，喜欢银色的，企业让你看
到银色是最好的，而事实上呢？企业也许最好的，是黑色，是你根本就没有看到的
东西。
由于信息不对称，这形成了双方沟通时的偏差，消费者看不透成本，消费者也就看
不透产品。
总之，自己喜欢的，就是最好的。
盈利基于“标准的设定” 郎咸平在进行对比分析时，往往会讲述一些国际的成功
案例，然后制定出相应的标准，给中国企业进行评价。
对比之后国人陷入了深深的悲哀，差距实在是太远了。
不客气地说，郎咸平偷换了概念：用别人的成功路径来衡量我们的成败，而其实各
自的起点并不相同。
郎咸平的偷换概念，本质来说就是一个方法：用一个成功的标准来衡量不成功的现
实，目的就是让更多的人眼光聚于一处，让更多的人相信那就是未来的目标。
标准的设定，这就是一个最好的方法，通过建立高的标准，然后让人自己找到差距
，进而产生了努力或者自卑，产生什么不重要，只要发现了差距就有了盈利的机会
。
盈利赖于“客户的喜好” 郎教授能赚钱，是他发现了他的目标客户群的喜好。
然后针对这些人，说出了他们爱听的、想听的、愿意口口相传的故事和话题。
可以这么说，郎教授是一个发现人性的高手。
所有的盈利模式，都是基于对消费者的理解，发现需求并为此设计了专业的解决方
案。
因此，客户喜好是重要的，是构建盈利模式中最核心的一个环节。
产品的价值不来源于产品自身，而是来自对消费者应用的理解和需求解决。
盈利成于“专业的品牌” 地位决定话语权，正是因为郎教授的专业背景，让他的
话语有了极大的可信度，也正是因为他强大的逻辑，让更多的人随着他的逻辑看世
界。
专业的品牌，本质就是建立消费者的信心和信赖，这是建立消费者选择的根本依据
。
品牌是什么—战略营销认为，品牌就是消费者信赖的理由。
我们发现，真正盈利的都是有品牌的，例如星巴克的咖啡，品牌的溢价超过了固定
的原料成本的一倍。
要获得更高的盈利，就要构建更高的品牌，而这个过程中，越是专业的品牌，也就
获得越多的信赖，被客户选择的概率也就越高。
战略营销认为，盈利的构建过程，就是专业品牌构建的过程。
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七、选择一个企业股票，怎样判断其行还是不行

首先选择行业，最好是自己熟悉的，没把握就选择龙头企业，特别是处于历史相对
低位经营状况良好的，有把握可以选择行业内发展前景好的企业。
参考指标的话包括历史表现良好，营收和净利增长迅速，企业负债率合理，市盈率
同等条件下较低的企业。
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