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如何找到股票交流技术的人和客户、如何更快的寻找股票
客户？-股识吧

一、在问问里面怎样可以找到在炒股票的客户呢？？？

沟通就想合作，基本已不可能．除非你有很好的专业术语．推荐股票是唯一方法．
也很实用．

二、股票咨询顾问怎么打电话和客户勾通来让它放心和你合作

沟通就想合作，基本已不可能．除非你有很好的专业术语．推荐股票是唯一方法．
也很实用．

三、怎么找融资的人和投资者？

首先是简单的产品和清晰的商业模式。
面对投资人，如果你5分钟内没能把产品和商业模式说清楚，那投资人很可能对你
产品没有什么兴趣了。
好的产品有以下几个要素：第一，一个好的产品要符合行业发展大趋势，并且有广
阔的市场。
第二，一个好产品要有独特的创意，能直击客户痛点，并帮助用户解决切实存在的
问题。
第三，一个好的产品应该是营销成本很低的，如果一个产品需要非常高的营销成本
那说明产品本身也许并没有那么受客户欢迎。
其次，稳定互补的团队组合很重要。
一个人单干的创业者并不受青睐，不如试着找几个靠谱的帮手，让团队看起来更加
多元。
。
最后创业者本身的性格禀赋，人格魅力和沟通能力也非常重要，最重要的是自信。
在面对投资人时缺乏自信和人格魅力肯定是不行的，这会让投资人怀疑你带团队的
能力。
在跟投资人聊天时，除了表现出了足够的自信和沟通能力外，你需要用数字给投资
人展示你的商业模式和前景，如果你的数字能打动投资人，那么恭喜你，你距离融
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资更近了一步。
虽然这不是全部，但做到这几点，你离拿到投资也许就不远了。

四、做股票配资的，如何去寻找我的客户资源

你可以蹲守在证券公司门口，守株待兔

五、保险业务员怎么找客户？

第一步：你把自己通讯录里的所有人都看作第一级潜在客户，你只需要打电话告诉
他们你现在进入了保险行业，第一次最好不要直接给他们推销保险，这很容易让亲
友们反感。
你需要做的只是让他们知道你进入了保险行业，可以告诉亲友们如果他们周围有认
识的人有买保险的意向或可能，就介绍给你认识。
第二步：别人不会毫无理由的帮你，所以要许之以利。
其实保险员谈成一笔单子是有提成的，你拿出这个提成的一部分（大概百分之五到
十左右），承诺你的第一级潜在客户：只要是你介绍给我的人和我能谈成一笔单子
，我就给你钱，你什么都不用做，只需要介绍我们两个人认识，只要谈成一笔单子
就给一次钱。
当然如果你的亲友打算买保险，那就是你的第一级客户了。
第三步：用上述方法多少能拉到几个客户，这些客户就是你的第二级潜在客户，你
可以向他们推销保险，毕竟他们都是可能买保险和有买保险意向的人，换句话说他
们有买保险的需求。
当然，能不能谈成就是你个人自己的能力问题了，我们这里只说怎么找客户。
不管能不能谈成，你终归是和这些人认识了，虽然不熟，但是这也有好处，据统计
找不熟的人帮忙的成功性比起找熟人更大。
用同样的方法，让你的第二级潜在客户去帮你发展第三级潜在客户，和第一级承诺
的一样，也是其介绍的人和你谈成了就给钱。
后面以此类推，这个方法的本质其实就是用将来可能得到的利益的一部分去换取你
将来一定能得到的另一部分利益，简单点说就是你如果没谈成，是不用任何付出的
，但是谈成了，赚的少一点，但是用这个方法，可以发动一大波人免费帮你发展客
户，对他们来说得到了报酬，至少在遇到想买保险的人的时候能想起你，对你来说
虽然付出了中介费，但是细想起来其实是免费的。
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