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商业计划书股本结构怎么写商业计划书的格式-股识吧

一、商业计划书怎么写？涉及哪些具体方面？注意点有哪些？

商业计划书释义 优秀的商业计划书不仅是企业的融资文件也是战略计划书
商业计划书（Business Plan）是一份全方位的项目计划，其主要意图是递交给投资
商，以便于他们能对企业或项目做出评判，从而使企业获得融资。
商业计划书有相对固定的格式，它几乎包括反映投资商所有感兴趣的内容，从企业
成长经历、产品服务、市场、营销、管理团队、股权结构、组织人事、财务、运营
到融资方案。
只有内容详实、数据丰富、体系完整、装订精致的商业计划书才能吸引投资商，让
他们看懂您的项目商业运作计划，才能使您的融资需求成为现实，商业计划书的质
量对您的项目融资至关重要。
您的融资项目要获得投资商的青睐，良好的融资策划和财务包装，是融资过程中必
不可少的环节，其中最重要的是应做好符合国际惯例的高质量的Business
Plan（商业计划书）。
目前中国企业在国际上融资成功率不高，不是项目本身不好也不是项目投资回报不
高，而是项目方商业计划书编写的草率与策划能力让投资商感到失望。
商业计划书的起草与创业本身一样是一个复杂的系统工程，不但要对行业、市场进
行充分的研究，而且还要有很好的文字功底。
对于一个发展中的企业，专业的商业计划书既是寻找投资的必备材料，也是企业对
自身的现状及未来发展战略全面思索和重新定位的过程。
中财金源经济研究院依托中国商业计划书网对中国企业开展商业计划书撰写的咨询
业务，以符合国际投资商的思维与要求，根据企业提供的相关资料，协助企业进行
市场调研和分析、商业模式设计、战略规划、财务预测、融资方案设计，不仅仅帮
助企业撰写商业计划书，更重要的是充分挖掘项目资源，加速技术、人才与资本的

二、创业初期的商业计划书，到底怎么写

商业计划书是一份全方位的项目计划，其主要意图是递交给投资商，以便于他们能
对企业或项目做出评判，从而使企业获得融资。
一份撰写优秀的商业计书能够把公司和项目的优势、运营思路、商业模式、发展潜
力及抗风险能力等完美的展现给投资者，从而获得风险投资商的青睐。
商业计划书的起草与创业本身一样是一个复杂的系统工程，不仅需要良好的文字功
底，还要对行业、市场进行充分的研究，需要有经验的专业团队，在管理团队、市

                                                  页面 1 / 4



股识吧    gupiaozhishiba.com
 

场定位与分析、股权设置、框架搭建、竞争战略、营销策略、财务分析、项目评估
、风险投资、固定回报等方面具备丰富的知识和经验，商业计划书的质量对融资成
功与否至关重要。
对于一个发展中的企业，专业的商业计划书既是寻找投资的必备材料，也是企业对
自身的现状及未来发展战略全面思索和重新定位的过程。
前瞻产业研究院认为，一份优秀的商业计划书应包含：完整的逻辑架构。
打造符合投资人口味的完整计划书逻辑框架和商业模式，提出优化建议。
清晰的商业模式。
将商业想法落实成商业模式，从价值主张、交易结构、盈利模式、现金流结构等多
维度分析和改进商业模式。
亮眼的项目优势。
透析项目商业系统，提炼亮点和核心竞争力，让项目脱颖而出。

三、商业计划书的格式

商业计划书 目录第一章：公司概况⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯
⋯..第二章：战略发展目标⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯..第三章：技
术与专利⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯..第四章：产品、生产、制
造与设备⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯..第五章：行业、市场竞争性⋯⋯⋯⋯⋯
⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯..第六章：市场销售推广与服务⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯
⋯⋯⋯⋯⋯⋯..第七章：公司团队与管理⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯..
第八章：融资需求与使用⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯..第九章：历年
经营状况及分析⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯..第十章：未来5年的财务预测
⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯..第十一章：项目的投资价值⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯
⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯..第十二章：投资风险与控制⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯
⋯⋯⋯⋯..第十三章：推荐理由总结⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯..第十
四章：投资保障退出方式⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯.. 目
录（细节）第一章 公司概况⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯
⋯⋯⋯⋯⋯⋯.一、历史情况二、现状简介三、技术与产品四、股本结构五、管理
队伍六、历年财务 第二章 公司发展战略⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯
⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯一、总体目标二、发展战略步骤和未来5年的主要发展指标三
、公司发展思路1、总体思路 2、资本运营思路 3、资本运作思路
4、与各方面进行合作 第三章 核心技术与研究应用计划⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯
⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯一、背景介绍二、研发历史三、成果及认证、专利四、主要
特点五、经济（社会）价值及应用前景六、继续研发及应用计划 第四章 产品与服
务⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯一、系列产品介
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绍二、生产制造过程、工艺三、设备四、（单位与总）成本、各项费用、售价、毛
、净利润五、未来研发产品规划 第五章 行业与市场竞争性分析⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯
⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯一、行业历史、现状、特点、发展预测二、竞争
形势分析、主要厂家简介三、本项目/公司的竞争优势/劣势分析 第六章 市场销售
、推广与服务⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯一、市场定位、
定价策略二、销售渠道、网络、伙伴、拓展策略三、短、中、长期的市场销售计划
目标（含国内与国外）四、产品服务支持 第七章 公司管理⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯
⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯一、公司管理层人员的详细介绍二、公
司董事会、管理部门、分公司的组织架构图三、公司管理、财务、销售、科技人员
激励、员工制度 第八章 融资需求与使用计划⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯
⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯一、募集资金金额二、募集资金使用计划三、其他投资方或剩余
资金缺口的解决途径 第九章 历年经营状况及分析⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯
⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯一、目前经营财务状况及分析二、静态财务指标分析三、动
态财务指标分析 第十章 未来5年财务预测⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯
⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯一、预测条件假设二、预测5年的财务收益数据三、分析与总结
第十一章 投资风险分析⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯
⋯一、风险因素：政策风险、管理风险、技术风险 、市场拓展风险、人才风险、
知识产权风险、融资风险、其他风险二、风险控制：针对政策风险、针对管理风险
、针对技术风险、针对市场风险、针对人才风险、针对知识产权风险、针对融资风
险三、结论 第十二章 推荐理

四、如何写一份“耐看”的商业计划书

期待看到有用的回答！

五、财务保管的帮带计划怎么写

财务规划需要花费较多的精力来做具体分析，其中就包括现金流量表，资产负债表
以及损益表的制备。
流动资金是企业的生命线，因此企业在初创或扩张时，对流动资金需要有预先周详
的计划和进行过程中的严格控制；
损益表反映的是企业的赢利状况，它是企业在一段时间运作后的经营结果；
资产负债表则反映在某一时刻的企业状况，投资者可以用资产负债表中的数据得到
的比率指标来衡量企业的经营状况以及可能的投资回报率。
财务规划一般要包括以下内容： （1）商业计划书的条件假设；
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（2）预计的资产负债表；
预计的损益表；
现金收支分析；
资金的来源和使用。
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