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为什么一张不起眼的股票会让约翰如此重视_哪位大虾请
介绍下美国著名股票经纪人亿万富翁约翰丹佛的人生事迹-
股识吧

一、约翰聂夫是如何做到这一切的呢

约翰�聂夫是如何做到这一切的呢？在其回忆录《约翰�聂夫的成功投资》中，他
详细介绍了自己的投资经历和投资哲学。
其中有几点特别令我印象深刻：首先，约翰聂夫是一个典型的价值投资者，在网络
股泡沫泛滥时他说了一句令美国人侧目的名言：“该看的是有无价值，笨蛋！”其
次，他喜欢做逆向投资，对于主流股票，他的原则是“遭冷落时，我们买它们；
受到恩宠时，我们卖它们。
”最重要的是，约翰�聂夫坚持低市盈率投资策略，他认为低市盈率股票往往具有
更好的风险回报比率，有机会获得更大的上涨空间并承担更小的风险损失。
在总结自己的成功经验时，约翰�聂夫有一句话令我难以忘怀：“30多年中，为了
温莎，我反复徘徊于股市的廉价地下商场，那里低市盈率股票俯拾皆是。
任凭市场变化万千，我们虔诚地奉行既定的投资策略”。
约翰�聂夫对自己所执掌基金的呕心沥血、对投资纪律与策略的坚持，都在这短短
一句话中得到深刻体现。

二、哪位大虾请介绍下美国著名股票经纪人亿万富翁约翰丹佛的
人生事迹

&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
不好意思！我没有找到他的生平事迹，但是找到了他关于成功的言论， &nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
在一次采访中，记者问他成功的秘诀何在，他沉思片刻，说出了如下十条：
第一，别人能做的事情，我绝对不自己动手去做。
因为我相信，只有别人做不了的事情才值得我去做。
第二，如果可以花别人的钱来为自己赚钱，我就绝对不从自己的口袋里掏出一个子
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儿。
第三，我经常在商品打折的时候去买很多东西，哪怕那些东西现在用不着，可是总
有用得着的时候，这是一个基本的预测功能。
就像我只在股票低迷的时候买进，需要的是同样的预测功能。
第四，很多人认为我是一个狂妄自大的人，这有什么不对吗?我的父母和朋友们都
在为我骄傲，我看不出我有什么理由不为自己骄傲，我做得很好，我成功了。
第五，我从来不认为节约这类话题有什么值得讨论的。
哪怕是为了让我们的营养学家们高兴，我也要做出喜欢美食的样子。
事实上，我也的确喜欢美妙的食物，我相信大多数人与我有相同的喜好。
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
第六，我常常不得不做我不喜欢的事情。
我想在这个世界上，我们都还没有办法完全按照自己的意愿做事。
正像我的一个音乐家朋友，但最后却成为一个股票经纪人一样。
第七，我常常预测灾难的发生，哪怕那个灾难发生的可能性在别人看来几乎为零。
正是我的这种忧患本能使我的公司在美国的历次金融危机中逃生。
第八，今天能做的事情如果放到明天去做，你就会发现很有趣的结果，尤其是买股
票的时候。
第九，我认为只要目的确定，就要不惜代价去实现它。
至于手段，这个时代，人们只重视结果，有谁去在乎手段呢? 第十，我从不隐瞒我
的个人爱好，以及我对一个人的看法，尤其是当我气恼的时候，我一定要用大声吼
叫的方式发泄出来。
这十条怪论一问世，就受到许多人特别是商业人土的热烈追捧。
有研究家指出，这些理念正是约翰�丹佛商业生涯中无往而不胜的经商"圣经"，在
这种观念的引导下，他由一个一文不名的穷小子快速登上了财富的颠峰。
他山之石，可以攻玉，愿约翰�丹佛的这些商业理念能够给你以帮助。

三、约翰�邓普顿的投资哲学

约翰�邓普顿爵士是邓普顿集团的创始人，福布斯资本家杂志称他为全球投资之父
及历史上最成功的基金经理之一，《Money》杂志将他誉为20世纪当之无愧的全球
最伟大的选股人。
本期，泰达荷银将与大家分享这位顶尖基金经理人的三点投资哲学。
投资要做功课 邓普顿非常重视在投资之前做足功课。
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他认为买股票前，至少要知道这家公司的出类拔萃之处，如果自己没有能力办到，
就应该请专家帮忙。
监控自己的投资 在邓普顿眼中，没有什么投资是永远的，他建议投资者不能买了
股票和基金就永远放在那里。
泰达荷银基金建议投资者，在坚持长期投资基金的前提下，应该养成定期检查的好
习惯。
不要惊慌 行情总在绝望中诞生，在半信半疑中成长，在憧憬中成熟，在希望中毁
灭，这是邓普顿最有名、最为人所欣赏的一句话。
他解释为，虽然股市会回落，但不要对股市失去信心，从长远而言，股市始终是会
回升的，只有乐观的投资者才能在股市中胜出

四、哪位大虾请介绍下美国著名股票经纪人亿万富翁约翰丹佛的
人生事迹

不好意思！我没有找到他的生平事迹，但是找到了他关于成功的言论，
在一次采访中，记者问他成功的秘诀何在，他沉思片刻，说出了如下十条：
第一，别人能做的事情，我绝对不自己动手去做。
因为我相信，只有别人做不了的事情才值得我去做。
第二，如果可以花别人的钱来为自己赚钱，我就绝对不从自己的口袋里掏出一个子
儿。
第三，我经常在商品打折的时候去买很多东西，哪怕那些东西现在用不着，可是总
有用得着的时候，这是一个基本的预测功能。
就像我只在股票低迷的时候买进，需要的是同样的预测功能。
第四，很多人认为我是一个狂妄自大的人，这有什么不对吗?我的父母和朋友们都
在为我骄傲，我看不出我有什么理由不为自己骄傲，我做得很好，我成功了。
第五，我从来不认为节约这类话题有什么值得讨论的。
哪怕是为了让我们的营养学家们高兴，我也要做出喜欢美食的样子。
事实上，我也的确喜欢美妙的食物，我相信大多数人与我有相同的喜好。
第六，我常常不得不做我不喜欢的事情。
我想在这个世界上，我们都还没有办法完全按照自己的意愿做事。
正像我的一个音乐家朋友，但最后却成为一个股票经纪人一样。
第七，我常常预测灾难的发生，哪怕那个灾难发生的可能性在别人看来几乎为零。
正是我的这种忧患本能使我的公司在美国的历次金融危机中逃生。
第八，今天能做的事情如果放到明天去做，你就会发现很有趣的结果，尤其是买股
票的时候。
第九，我认为只要目的确定，就要不惜代价去实现它。
至于手段，这个时代，人们只重视结果，有谁去在乎手段呢? 第十，我从不隐瞒我
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的个人爱好，以及我对一个人的看法，尤其是当我气恼的时候，我一定要用大声吼
叫的方式发泄出来。
这十条怪论一问世，就受到许多人特别是商业人土的热烈追捧。
有研究家指出，这些理念正是约翰�丹佛商业生涯中无往而不胜的经商"圣经"，在
这种观念的引导下，他由一个一文不名的穷小子快速登上了财富的颠峰。
他山之石，可以攻玉，愿约翰�丹佛的这些商业理念能够给你以帮助。

五、约翰聂夫是如何做到这一切的呢

约翰�聂夫是如何做到这一切的呢？在其回忆录《约翰�聂夫的成功投资》中，他
详细介绍了自己的投资经历和投资哲学。
其中有几点特别令我印象深刻：首先，约翰聂夫是一个典型的价值投资者，在网络
股泡沫泛滥时他说了一句令美国人侧目的名言：“该看的是有无价值，笨蛋！”其
次，他喜欢做逆向投资，对于主流股票，他的原则是“遭冷落时，我们买它们；
受到恩宠时，我们卖它们。
”最重要的是，约翰�聂夫坚持低市盈率投资策略，他认为低市盈率股票往往具有
更好的风险回报比率，有机会获得更大的上涨空间并承担更小的风险损失。
在总结自己的成功经验时，约翰�聂夫有一句话令我难以忘怀：“30多年中，为了
温莎，我反复徘徊于股市的廉价地下商场，那里低市盈率股票俯拾皆是。
任凭市场变化万千，我们虔诚地奉行既定的投资策略”。
约翰�聂夫对自己所执掌基金的呕心沥血、对投资纪律与策略的坚持，都在这短短
一句话中得到深刻体现。

六、约翰提出的股利分配行为的理论模型是什么意思

对很多人来说，乔治斯�多里奥特是陌生的，这就好比听过“风险投资”却不知道
它早于15世纪就存在的一样。
当年，哥伦布横跨大西洋、发现新大陆，要不是有西班牙国王和意大利商人的资助
，这简直是“不可能完成的任务”。
当然，天下没有免费的午餐，赞助哥伦布可不是“善举”，而是实实在在的“生意
”——作为最早开始资本主义萌芽的西班牙，其王室对于香料、黄金尤为热衷，他
们希望哥伦布的远航能帮助他们开拓疆土、寻找资源、创造财富，这种“不成功，
无谓仁”的想法，注定了他们是最早的一批风险投资家。
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然而，让风险投资规模化兴起、专业化发展，并最终成为一种行业的人还是乔治斯
�多里奥特。
“他是现代风险投资业的创始人，他是第一位经营正规的风险投资企业的专业人士
。
”乔希�勒纳说，“在多里奥特的大力促进与领导下，风险投资才逐步发展成为一
个真正的行业。
”尽管如此，这位哈佛商学院专门研究私募股权投资的教授指出，市面上有关多里
奥特的书籍或文章却很少，显得他似乎在风险投资史上可有可无，至少，算不上是
个重要人物。
不过对此，斯宾塞�安特却不以为然。
在《完美的竞赛：“风险投资之父”多里奥特传奇》一书中，斯宾塞�安特写道：
“多里奥特是这个趋势（风险投资创造新市场，提供了几百万个高薪职位，同时也
逼迫传统行业变得更加有效率）的预言者，他领导的社会与经济改革打破了传统金
融业封闭固守的高墙。
在这场有关企业家精神和创新的革命中，多里奥特（不管是执教、写作、在军中任
职、做学术还是作为金融家）是毋庸置疑的先行者。
”在斯宾塞�安特心目中，多里奥特的地位完全不亚于J.P.摩根、约翰�洛克菲勒
或者安德鲁�卡内基，他说，“我们应当像尊重那些声名显赫的商业巨子那样去敬
重多里奥特先生”。

七、阅读下面的材料，根据要求写一篇不少于800字的文章。（6
0分） 美国加州某个湖里淹死了一名5

梦想，像一缕灿烂的阳光，照亮我们的内心。
梦想像夏日里的一丝清风，使我们时刻清醒。
梦想是坚持不懈，梦想是努力前行。
有了梦想人生会充实饱满。
有了梦想你我的心灵会更加纯洁和美丽。
所以，我认为当代风采人物应该是小刘。
并不是小李和老王缺少风采，而是我认为小刘的风采更具有代表性。
他跋山涉水扑捉时间美景，带我们品味大千世界。
说明他可以为了梦想付出一切，包括生命。
如果一个人没有梦想，后果将十分可怕。
他会消极，他会堕落，他会使人生变成黑白色。
而如果一个人有梦想，他会阳光上进，他会坚持努力，尽管在追赶梦想的旅途中遇
到很多困难和不如意，可有了梦想就不会放弃，小刘就是这样的人。
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梦想的概念很广，它既是我们在梦里大胆想却不一定会实现的，也是我们的生活中
通过自己的努力奋斗后可以实现的。
梦想是美好的，在实现梦想的过程中有酸、甜、苦、辣。
梦想就是人生的目标。
小刘实现了自己的梦想，他带我们品味大千世界，他帮我们留住美丽乡愁。
在这途中他肯定也迷茫过，伤心过，但最后他成功了。
在实现梦想的途中不要放弃，不要难过。
梦想就在我们眼前，让我们为自己的梦想拼搏奋斗吧！(陈俊整理) 美—永恒的风采
西宁市第二中学九(一)班 王美琦 指导老师 王玲
他们，心中涌动着对美的热爱，执着着对美的追求，承担着传递美的责任。
他们是摄影师，跋山涉水，以相机为心篙，向人流深处漫溯、漫溯，去探索并宣告
美的真谛。
在我的眼里，摄影师小刘最具风采。
摄影师的风采，在于他对美的热爱。
高山流水、东篱菊开、远山枫黄、石溪成潭、花开影落、春桃吐蕊、百花成诗、苍
松绕云、月开晴窗⋯⋯如此种种的美丽，无不使他心动。
即使是循环往复、普通平常的四季，在摄影师心中也如诗一般婉转，如歌一般悠扬
，都有着独特的美。
摄影师的风采，在于他对美的追求，最美的风景永远在人烟稀少、环境自然、位置
偏僻而细微的地方。
于是，摄影师承担起了发掘美的重任。
他跋山涉水，不畏道路之艰辛，寻找入云高峰的巍峨，蔚蓝深海的绮丽，即使需要
跨越千山万水，也决不放弃寻找人间桃源。
“天将降大任于斯人也，必先苦其心志，劳其筋骨，饿其体肤，空乏其身，行佛乱
其所为。
”探索追寻美就是上天给摄影师的大任，而他也承受了常人难以想象的苦。
摄影师用自己对美的执着追求展现了世界的风采。
摄影师的风采，更在于他对美的传递。
著名雕塑大师罗丹曾说过：“世上不是缺少美，而是缺少发现美的眼睛。
”而摄影师就是全人类发现美的眼睛，是我们观察美的窗口。
摄影师通过博客、微信等媒体向世人展现着世界的美、世界的风采。
是摄影师，让我们用眼睛游览大江南北；
是摄影师，为游子们携来家乡的祝福；
是摄影师，完善了我们对世界的认识，激发了我们对外面世界的渴望，扬起我们远
航的风帆⋯⋯而摄影师为了让世人感受美，历经千辛万苦，甚至不惜付出生命，年
仅17岁的摄影师穆勒哈姆在叙利亚丧生，只为让人们了解最真实的战争场面和人民
的悲哀；
巴基斯坦摄影师为展现动物的雄壮之美，险些命丧狮口⋯⋯摄影师以自己为桥梁，
使人类与世界沟通，领略自然风采。
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八、资本的故事给风险定价观后感

对很多人来说，乔治斯�多里奥特是陌生的，这就好比听过“风险投资”却不知道
它早于15世纪就存在的一样。
当年，哥伦布横跨大西洋、发现新大陆，要不是有西班牙国王和意大利商人的资助
，这简直是“不可能完成的任务”。
当然，天下没有免费的午餐，赞助哥伦布可不是“善举”，而是实实在在的“生意
”——作为最早开始资本主义萌芽的西班牙，其王室对于香料、黄金尤为热衷，他
们希望哥伦布的远航能帮助他们开拓疆土、寻找资源、创造财富，这种“不成功，
无谓仁”的想法，注定了他们是最早的一批风险投资家。
然而，让风险投资规模化兴起、专业化发展，并最终成为一种行业的人还是乔治斯
�多里奥特。
“他是现代风险投资业的创始人，他是第一位经营正规的风险投资企业的专业人士
。
”乔希�勒纳说，“在多里奥特的大力促进与领导下，风险投资才逐步发展成为一
个真正的行业。
”尽管如此，这位哈佛商学院专门研究私募股权投资的教授指出，市面上有关多里
奥特的书籍或文章却很少，显得他似乎在风险投资史上可有可无，至少，算不上是
个重要人物。
不过对此，斯宾塞�安特却不以为然。
在《完美的竞赛：“风险投资之父”多里奥特传奇》一书中，斯宾塞�安特写道：
“多里奥特是这个趋势（风险投资创造新市场，提供了几百万个高薪职位，同时也
逼迫传统行业变得更加有效率）的预言者，他领导的社会与经济改革打破了传统金
融业封闭固守的高墙。
在这场有关企业家精神和创新的革命中，多里奥特（不管是执教、写作、在军中任
职、做学术还是作为金融家）是毋庸置疑的先行者。
”在斯宾塞�安特心目中，多里奥特的地位完全不亚于J.P.摩根、约翰�洛克菲勒
或者安德鲁�卡内基，他说，“我们应当像尊重那些声名显赫的商业巨子那样去敬
重多里奥特先生”。

九、约翰提出的股利分配行为的理论模型是什么意思
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言语行为理论（Speechacttheory），言语行为理论是语言语用研究中的一个重要理
论。
它最初是由英国哲学家约翰�奥斯汀在20世纪50年代提出的。
根据言语行为理论，我们说话的同时是在实施某种行为。
根据言语行为理论，说话者说话时可能同时实施三种行为：言内行为，言外行为和
言后行为。
有部分学者，如斯珀伯和威尔逊（Sperber&Wilson,1986a)，对言语行为理论提出了
不同看法。
他们认为，言语行为理论根本没有存在的必要性，因而对列文森（Levinson,1983:22
6）的观点，既“言语行为与前提、含意一样，是任何普通语用学理论必须解释的
主要现象”，提出了质疑并指出“言语行为理论家们关注的大量现象对语用学来说
没有特殊兴趣”（Sperber&Wilson,1986a:243）。
20世纪90年代初期，托马斯（Thomas,1995）详细地分析了奥斯汀的言语行为理论
以后指出，该理论之所以对语言学界产生巨大的影响，主要有以下四个方面的原因
：A.在真值条件语义学受到挫折时推出《如何以言行事》一书显得很及时；
B.他的观点清楚易懂；
C.虽然他对自己的观点前后作过改变，但他的作品始终保持一条连贯的思想主线；
D.他提出的很多问题至今仍是语用学研究的重要课题。
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