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中信证券股票销售交易部工作怎么样——证券公司电话销
售工作怎么样-股识吧

一、中信证券上班怎么样

中信证券上班的话是非常不错的，而且工资是非常高的年终奖平均的话都能拿到3
万多块钱左右，那么公司每年的话都有业绩考核，所以的话工资是非常理想的。

二、证券公司营销经理有前途吗？

营销经理又称客户经理，干的是营销，就是拉客户，如果本身是对证券感兴趣而不
是对营销感兴趣，建议就不要去做，而且现在证券客户经理不好做，至于有没有前
途，如果你身边有大量的用不完的客户资源，那就有前途，如果没有，那就没前途
，因为客户经理的收入完全适合你客户的资产以及交易量挂钩的

三、中信证券营业部做什么？高大上吗？

你这个问题不好回答，营业部工作工种多样，看你做什么了，但大型公司工作看起
来就是很高大上，只是表面主要还是看挣钱咯。

四、大家好！合肥中信证券前景怎么样？目前一般员工正常工资
是多少？进入有门槛吗？

主要是效绩工资如果光基本工资就3000前景不好因为购买股票的人气不旺

五、证券公司各个职位的工资待遇如何以及工作内容？希望能详
细点啊
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每个地方的底薪都不一样，如果你是做营销，主要是看业绩提成，如果是做后台，
那就基本工资，具体的可以进我空间加我

六、证券营销工作好做吗？待遇如何？工作累不累？是
正式工吗

跟拉保险一样，就是让你去大街上找客户，找得到客户就有钱，找不到就没钱现在
市场不好，存量客户也越来越少，而且没有一个有效的找客户的途径，不好做如果
有其它选择，不要入这行

七、证券公司信用交易部怎么样啊，有发展前途吗

必须有！信用交易部也就是负责融资融券业务，目前各个证券公司的主要赢利点之
一，也就意味着可以学习业务并且年底奖金也是客观的。
各家证券公司都有差距，建议去好一点的证券公司，学的东西也多。
证券业协会网站上有证券公司的数据，可以参考一下。
希望对你有帮助。

八、证券公司电话销售工作怎么样

证券公司的年收入弹性很大。
股市有大行情，交易火爆时，证券公司就挣大钱。
早几年最火的时候，证券公司人均年收入达七十万以上，效益好的上百万。
目前证券公司不火，也有二三十万左右的年收入。

九、最近在找工作，股票证券类交易平台靠谱不？待遇都挺好，
大部分5000以上，就是不知道是否真实？
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证券类的工作底薪都很低，刚毕业进去只能做营销，拉客户，拿佣金，看自己的性
格证券这几者的关系很复杂，都是证券标的物，市面上很多这类书籍想做好证券很
难的，看你大学学的怎样
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