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纺织股票未来怎么样__凤竹纺织这只股票怎么样-股识吧

一、纺织行业明年行情怎么样

出口需求一般，所以行情一般

二、凤竹纺织这只股票怎么样

综合投资建议：凤竹纺织（600493）的综合评分表明该股投资价值一般（★★★）
，运用综合估值该股的估值区间在3.35—3.68元之间，股价目前处于低估区，可以
放心持有。
12步价值评估投资建议：综合12个步骤对该股的评估，该股投资价值较佳（★★★
★），建议您对该股采取参与的态度。
行业评级投资建议：凤竹纺织（600493）
属纺织品行业，该行业目前投资价值一般（★★★），该行业的总排名为第52名。
成长质量评级投资建议：凤竹纺织（600493） 成长能力很差（★），未来三年发展
潜力较小（★★），成长能力总排名935名，行业排名第17名。
评级及盈利预测：凤竹纺织（600493）预测2008年的每股收益为0.13元，2009年的
每股收益为0.20元。
当前的目标股价为3.35元。
投资评级为买入

三、国内纺织业发展趋势今年会有怎样的走向

前瞻产业研究院《2014-2021年中国新型纺织纤维行业产销需求与投资预测分析报
告》显示，2012年纺织行业增速回落，规模以上纺织企业工业增加值同比增长10.5
％，增速较上年下降0.2个百分点；
行业500万元以上项目实际完成固定资产投资总额达7793亿元，同比增长14.6%，增
速比上年回落21.7个百分点，行业新开工项目数同比下降5.5%；
纺织行业主营业务收入55747亿元，同比增长10.7％，增速较上年回落15.9个百分点
；
利润总额2943亿元，同比增长7.8％，增速较上年回落18.0个百分点。
2012年以来，我国纺织产品的国际竞争力明显下降。
尤其是对欧洲以及日本市场，这两个市场是我国纺织产品出口的两大主要市场，受

                                                  页面 1 / 4



股识吧    gupiaozhishiba.com
 

欧债危机，中日关系的恶化影响，对欧盟和日本市场中所占份额继2011年再度下跌
分别下降11.5%和5.7%。
2013年1-10月份，中国纺织品对欧盟出口继续下降，对日本出口有所回升，但是市
场份额进一步下降。
行业增长速度下滑甚至萎缩，业内企业迫切需要谋求转型，未来行业面临洗牌。
企业转型面临几个方面问题： 首先：提高环保理念。
节能减排是未来发展趋势，纺织行业高污染和不环保问题饱受诟病，对行业发展形
成不利，环境污染成为行业发展瓶颈。
其次，提升品牌形象，提高品牌知名度和市场占有率。
第三，拓展销售渠道，2012年以来，行业虽然低迷，但是线上网络销售依然火爆，
大大发挥了其威力。
第四，加强成本控制，如新原料的研发利用，重新建立市场竞争优势。
第五，开发多样化、差异化产品，满足市场需求，摆脱行业内目前产品同质化严重
的状态。

四、今年纺织业的行情怎么样?

今年由于经济危机在国外加剧，国外消费者的消费需求大幅减少。
我国纺织品的出口肯定会受到极大的影响（减少）。
所以工作机会肯定也会减少，薪资待遇也会比往年有所降低。

五、华孚色纺这支股票潜力怎么样？

002040，华孚色纺，中小板，纺织行业，基本面技术面都还不错，是一只潜力黑马
苗子，坚定持有就是了

六、纺织行业明年行情怎么样

出口需求一般，所以行情一般
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七、未来纺织行业的三大发展新趋势

前瞻产业研究院发布的《中国服装行业产销需求与发展前景预测分析报告前瞻》显
示，近三年来我国服装零售业走势不容乐观。
2010年，我国服装业量价齐升；
2011年价升量跌；
2012年，量价双双承压；
进入2013年，我国服装终端消费仍然未见起色，延续疲软的发展态势，服装消费增
长动力遭遇了发展瓶颈。
2012年行业经历拐点，2013年行业颓势依旧服装业以品牌外延扩张和提价为主的粗
放式增长模式正遭遇到瓶颈，传统期货为主的订货模式也逐渐失去它的魅力。
先讲期货订货制度，企业根据过往销售情况和对未来流行趋势的预判制定款式，这
是一种传统链条式单向的"推"，消费者是被动选择。
而现在不少淘品牌常先少量推出某几种单品，根据消费者的预定的情况再决定哪些
款式量产，相当于"类订制"。
根据市场需求、终端消费者反馈来决定产销的典型企业是红海中杀出一条生路的小
米。
这个模式小米运用的炉火纯青，服装企业可以适当借鉴，将原来单向的生产方式灵
活变动，的考虑市场的变化。
而这些要求对信息的及时准确掌握和反馈，也对供应链的快速反应提出了极高要求
。
粗放的外延扩张有个典型的特征就是加盟与代理层级极多，利益纠葛复杂。
在"旧时代"这是企业跑马圈地的法宝，能够快速占领市场，不断提高区域覆盖率和
渗透率。
但多层的代理层级使得服装企业必须通过较高加价率确保各渠道环节获得合理回报
，产品成本的高企，使得其难以与线上扁平销售渠道下的价格相竞争。
通过下图的对比可以看出，虽然线上品牌的利润较传统线下服装品牌要低一些，但
是在成本一块却是大大低于传统服装企业的。
传统服装企业竞争力在这里来开了一大截。

八、未来1到2年之内，我国服装纺织行业，会不会受到资源饱和
影响，行业整体盈利水平下降？服装板块股票有没有希望迎来一
波行情？

只要是密集型行业，都会有影响
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