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股票销售客户回答怎么不自己买-
为什么有的股票我买不到？-股识吧

一、销售心理学：为什么对客户的回答越简练越有吸引力？

因为人们对于喋喋不休的人都是没有好感的。
对于客户来说，他只想知道关于产品的核心信息，只想知道自己想知道的内容。
所以销售人员的简洁，就会让客户感觉到舒服。

二、我现在在一家营销公司上班，主要是做股票电话销售，我想
知道他是否合法，做这个有前途吗？

你这是私募公司，就是打电话让人家按你们的指示买卖股票，赚了分成。
但是现在人都不怎么信这个了，所以没什么前途。

三、为什么有的股票我买不到？

在同一价位就是按时间排序。
各券商收到客户委托，发到交易所得交易系统，时间是以进入交易系统的时间为准
，没有同时的概念。
看Level-2软件吧，能看到你的委托排在什么位置。

四、假如你是业务员，拉客户的，希望别人炒股，当一个人回答
说：炒股票有风险，你该怎么回答？？？？

炒股票有风险，对我来讲是不存在的，你如果不相信，我推荐一只股票，你不要买
，观察一个星期，我喜欢用事实说话。

                                                  页面 1 / 3



为什么有的股票我买不到？    gupiaozhishiba.com
 

五、怎么理解股票净流入净流出？每天买卖不都是相等的吗？

按卖价成交，一般认为是主动买入（资金流入），看涨；
按买价成交，一般认为是主动卖出（资金流出），看跌。
实际并不一定是这样的：例如，如果有人大单子跳空买入股票（或封住涨停板时）
，他挂单以后，陆续成交的单子就会显示是内盘（资金流出），而实际是资金流入
。
所以，所谓资金流入，流出并不可靠。
实际上，简单的说。
股票上涨就是资金流入，股票下跌，就是资金流出。

六、为什么单个股票每分钟之内卖出和买进的数目不一样呢？

有多少卖的，就有多少买的，数目是一样的，我们看到委买（外盘）与委卖（内盘
）不是一回事。
外盘是委托出卖出股票数量（还没有成交的），内盘是委托买入股票数量（还没有
成交的），由于只是委托，数量一般不相同。
列如： 1、有人先卖出100手，而另外此时有人同样价格的价格买50手，如果这个价
位没有其他的买家，只能成交50手，而不是100手全成交了；
2、如果100手全成交了，是因为此后有别的买家也出了这个价买了50手，当然如果
这个后来的买家要100手的话（同等价格，时间优先），50手显然不够，如果在此
价位没有别的卖家了，那他就只能买到50手。

七、我刚刚开了个户买股票的，但是却买不了是怎么回事？资金
也已经转入了。在线求解答

你买的什么股票？如果是创业板，需要你开头创业板资格

八、自己有买股票，如果亲朋戚友问我买了哪只股票，那应不应
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该告诉他？为什麼？

你对自己买的股票有信心吗？如果有的话，告诉也可以，不会受到别人的影响，还
要看你的性格，如果是外向，就可以告诉他。
不过你提了这样的问题，我感觉 你还是不要告诉别人了，
别人的意见有可能影响你对股票走势的判断。
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