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为什么微软公司股票价格那么高——为什么微软Surface价
格这么高-股识吧

一、微软那么有钱为什么上市为什么不把股票都回购回去

1、微软上市是为了赚更多的钱，而且跟微软竞争的对手也有，上市里公司实力能
进一步提升2、上市就是为了把股票卖出去，让别人去把股价继续炒上去，如果都
收回去还要上市做什么

二、微软那么有钱为什么上市为什么不把股票都回购回去

1、微软上市是为了赚更多的钱，而且跟微软竞争的对手也有，上市里公司实力能
进一步提升2、上市就是为了把股票卖出去，让别人去把股价继续炒上去，如果都
收回去还要上市做什么

三、为什么有的股票价格高有的股票价格低
为什么大公司的价格低而小公司的价格高呢

股票价格的高低一般来说只跟有没有庄（炒）家在炒做有关系，当然业绩和题材也
包括在内。
在国内股市里，小盘股（小公司）一般具有较高的未来成长预期（如高送转，高成
长，大股东注入资产等），且盘子小，庄家只需用小量资金就可以进行炒作；
而大盘股（大公司）其业绩相对较稳定或较差，炒家或散户一般是不会去关注这样
的股，因为其盘子太大，要进行收集筹码和拉升比较慢，即使要拉升所耗的资金太
多，不利于炒家的获利原则，大盘股一般只做为稳定大盘的作用。

四、为什么有的股票价格那么高，有的股票价格那么低？

你好：股票的价格取决于很多方面，首先看发行的数量，大公司盘大发行数量多，
小公司可以少量发行或以选择的方式发行票面价格较高的股票。
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其次还要看该公司的发展成长，收益良好，稳步成长的条件下股价可能要翻几十倍
。
同样，连续亏损或只保持平衡的话，股价就没有较大的波动。
再次，有的公司是经过重组的已经变身，股价也是连带反应。

五、为什么微软Surface价格这么高

微软Surface Pro系列从诞生以来价格一直居高不下，我们来从几个方面分析一下微
软的定价策略。
1.树立标杆。
这里要提到微软的“大统一”计划，微软在Windows Phone诞生之初就提到过一个
愿景：所有类型的产品，比如手机，平板，笔记本，台式PC，甚至可穿戴设备，
都可以拥有同一个系统，同一个平台，不同类型的产品间可以无缝的互联互通，在
交互界面上也有一个统一的设计语言，在软件方面可以做到“一次开发，处处运行
”。
modern设计语言（原metro设计语言），Windows Phone，Windows
8都是微软实践“大统一”的实际产物。
Surface也不例外。
在Surface出现之前，类Surface的平板型PC产品在市场上还少之又少，Windows 8设
计的初衷就是微软在“大统一”之路上的一个开端，想打破传统PC和移动产品形
态间的隔阂，微软借Surface为OEM厂商树立标杆，告诉大家：其实PC还能这么做
。
由此打开一个新的产品形态，激发已现颓势的PC市场。
微软真正想推出去的并不是Surface，而是他的Windows系统和他的“大统一”理念
。
2.留下后路。
前面说了，既然微软真正想要的并不是Surface能有多大的出货量，或者能靠Surface
赚钱，而是将自己的理念和系统推广出去。
要实现这一点，必然少不了众多OEM厂商的参与、支持与合作。
如果微软把Surface走了“低价铺货抢市场”的策略，就是明白着站到了OEM厂商
的对立面，这并不是微软希望看到的。
偏高的定价一方面为OEM厂商留出了定价空间，另一方面也告诉大家，类Surface
产品的定位本身就是高端，提高此类产品的竞争力和利润空间。
3.设计定位。
Surface的设计瞄准了追求对性能有一定要求，追求长续航能力和极致便携的高端商
务人士或者设计师。
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同时精致的做工，简单硬朗的线条，低调又不失质感的外型也是这类消费者的钟爱
。
而这类消费者也拥有相对较高消费能力，也为Surface的高定价提供了可能性。
微软最开始并不期望通过Surface盈利，Surface只是微软“大统一”之路上的一枚棋
子，随着Windows 10的诞生，“大统一”之路更加成熟和深入，而Surface的意外火
爆也是微软自己没有料到的。
纯属个人见解，仅供参考，玄克原创。

六、为什么微软Surface价格这么高

微软Surface Pro系列从诞生以来价格一直居高不下，我们来从几个方面分析一下微
软的定价策略。
1.树立标杆。
这里要提到微软的“大统一”计划，微软在Windows Phone诞生之初就提到过一个
愿景：所有类型的产品，比如手机，平板，笔记本，台式PC，甚至可穿戴设备，
都可以拥有同一个系统，同一个平台，不同类型的产品间可以无缝的互联互通，在
交互界面上也有一个统一的设计语言，在软件方面可以做到“一次开发，处处运行
”。
modern设计语言（原metro设计语言），Windows Phone，Windows
8都是微软实践“大统一”的实际产物。
Surface也不例外。
在Surface出现之前，类Surface的平板型PC产品在市场上还少之又少，Windows 8设
计的初衷就是微软在“大统一”之路上的一个开端，想打破传统PC和移动产品形
态间的隔阂，微软借Surface为OEM厂商树立标杆，告诉大家：其实PC还能这么做
。
由此打开一个新的产品形态，激发已现颓势的PC市场。
微软真正想推出去的并不是Surface，而是他的Windows系统和他的“大统一”理念
。
2.留下后路。
前面说了，既然微软真正想要的并不是Surface能有多大的出货量，或者能靠Surface
赚钱，而是将自己的理念和系统推广出去。
要实现这一点，必然少不了众多OEM厂商的参与、支持与合作。
如果微软把Surface走了“低价铺货抢市场”的策略，就是明白着站到了OEM厂商
的对立面，这并不是微软希望看到的。
偏高的定价一方面为OEM厂商留出了定价空间，另一方面也告诉大家，类Surface
产品的定位本身就是高端，提高此类产品的竞争力和利润空间。
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3.设计定位。
Surface的设计瞄准了追求对性能有一定要求，追求长续航能力和极致便携的高端商
务人士或者设计师。
同时精致的做工，简单硬朗的线条，低调又不失质感的外型也是这类消费者的钟爱
。
而这类消费者也拥有相对较高消费能力，也为Surface的高定价提供了可能性。
微软最开始并不期望通过Surface盈利，Surface只是微软“大统一”之路上的一枚棋
子，随着Windows 10的诞生，“大统一”之路更加成熟和深入，而Surface的意外火
爆也是微软自己没有料到的。
纯属个人见解，仅供参考，玄克原创。
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