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我为什么封博不谈股票—只有一千块钱该怎样投资-
股识吧

一、看操盘手 耿封停博客上的股评，为什么在跌声一片中，他
却大手笔的买进卖出股票呢？

每个人在计划自己创业投资的时候都各有自己的目的和方法，但不管怎么说，都是
希望自己投入的钱能变 活钱，赚到钱。
当然，成本大投入多些，固然有好的一面，坏的一面同样存在。
暂且不谈大本钱的缺点，说完 小本钱如何赚大钱应该心里也就清楚明了啦.
1、慎重！不要哪热闹往哪挤 小本经营者 ，求稳心理较重，往往随帮轰，抱着别人
做啥我做啥，走一条无风险、稳赚钱的经营之路的心理。
然而，此路 是走不通的。
趁热投资的小本经营者不是去面对一个同行业的市场巨人，就是去收拾人家已无油
水的残羹剩饭 。
也许，这正是不少人看到人家赚钱，而自己干却赚不到钱的关键。
2、见缝插针，巧占市场空白 经济愈发达，社会愈进步，人们的需求就愈细化，因
此，小额投资者应该独辟蹊径，致力于经营人无我
有的商品和服务，巧占市场盲点。
如经营与大商店商品配套、相补充的商品；
在三百六十行之外开辟擦洗、接 送服务等新的行业；
针对时间经营的空白开设商店、饭店、新奇特商店、夜市等等，为消费者提供多层
次的便 利服务。
3、快速反应船小掉头快 经营环境常常是瞬息万变的，市场行情此—时彼一时。
小 本经营“船小掉头快”，只要时刻保持清醒的头脑，及时对市场变化作出灵敏
快捷的反应，抢先抓住稍纵即逝 的机遇，一定能够实现本小利大。
4、主动上门灵活经商 资本雄厚的大企业经营重“守”，
做小生意的小本经营重“走”。
流动摊档的商品一般要求是日常生活用品，每家每天都要用，因此，容易与顾
客建立稳定的联系，稳稳当当地赚钱。
而送上门的服务都能迎合急着要办又不用出门的需求，一拍即合。
5、薄利多销不压货 俗话说得好：“三分毛利吃饱饭，七分毛利饿死人。
”利润微薄，价格降低
，在竞争中以优势招引顾客，实现“薄利———多销———赚钱”目标。
小本经营资本相当有限，最怕造成商 品积压，资金周转不了，成为死钱，包袱越
背越重，影响下一步的经营，形成恶性循环。
6、有利即 卖赚钱心不要太切 赚大钱是许多人的梦想。
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但大多数人终其一生却难以梦想成真。
这是什么原因呢？ 是因为他们赚钱心太急切，小钱不想赚，大钱挣不来。
曾有位百万富翁说过：“小钱是大钱的祖宗。
”..

二、阳光人寿保险股份有限公司阳光十年分红型保险可靠吗

阳光十年分红险保险责任：
1.满期保险金：（基本保险金额+累计红利增额）*交费年度数
即使撇开红利不谈，所交保费在期满的时候是全部返还的，本金安全；
阳光是发展中公司，虽然不能绝对保证一个金额，但是累计红利肯定是有的，至于
是具体能达到多少那就不能保证了，要看公司的效益。
2.身故保险金：1倍疾病身故给付；
2倍一般意外身故给付；
3倍自驾车意外身故给付；
5倍航空意外身故给付；
最高给付为100万元+已交保费 这里的几倍都是以（基本保额+红利增额）来计算的
，所以这个身故保障是很高的。
可以选择3/5/10年交费，不管那一种交费都是10年期满，交费期和收益期都相对较
短。
阳光十年还可以附加康健重疾和康泰住院医疗，具体情况可以去银行找银保的工作
人员咨询。
个人建议：保险要根据个人需求去选择合适的产品，不管买哪一种都要弄清楚它的
交费期、保障期、保险责任以及责任免除情况，不要盲目的去相信哪一个人的说法
，不管是推荐还是批评。

三、只有一千块钱该怎样投资

每个人在计划自己创业投资的时候都各有自己的目的和方法，但不管怎么说，都是
希望自己投入的钱能变 活钱，赚到钱。
当然，成本大投入多些，固然有好的一面，坏的一面同样存在。
暂且不谈大本钱的缺点，说完 小本钱如何赚大钱应该心里也就清楚明了啦.
1、慎重！不要哪热闹往哪挤 小本经营者 ，求稳心理较重，往往随帮轰，抱着别人
做啥我做啥，走一条无风险、稳赚钱的经营之路的心理。
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然而，此路 是走不通的。
趁热投资的小本经营者不是去面对一个同行业的市场巨人，就是去收拾人家已无油
水的残羹剩饭 。
也许，这正是不少人看到人家赚钱，而自己干却赚不到钱的关键。
2、见缝插针，巧占市场空白 经济愈发达，社会愈进步，人们的需求就愈细化，因
此，小额投资者应该独辟蹊径，致力于经营人无我
有的商品和服务，巧占市场盲点。
如经营与大商店商品配套、相补充的商品；
在三百六十行之外开辟擦洗、接 送服务等新的行业；
针对时间经营的空白开设商店、饭店、新奇特商店、夜市等等，为消费者提供多层
次的便 利服务。
3、快速反应船小掉头快 经营环境常常是瞬息万变的，市场行情此—时彼一时。
小 本经营“船小掉头快”，只要时刻保持清醒的头脑，及时对市场变化作出灵敏
快捷的反应，抢先抓住稍纵即逝 的机遇，一定能够实现本小利大。
4、主动上门灵活经商 资本雄厚的大企业经营重“守”，
做小生意的小本经营重“走”。
流动摊档的商品一般要求是日常生活用品，每家每天都要用，因此，容易与顾
客建立稳定的联系，稳稳当当地赚钱。
而送上门的服务都能迎合急着要办又不用出门的需求，一拍即合。
5、薄利多销不压货 俗话说得好：“三分毛利吃饱饭，七分毛利饿死人。
”利润微薄，价格降低
，在竞争中以优势招引顾客，实现“薄利———多销———赚钱”目标。
小本经营资本相当有限，最怕造成商 品积压，资金周转不了，成为死钱，包袱越
背越重，影响下一步的经营，形成恶性循环。
6、有利即 卖赚钱心不要太切 赚大钱是许多人的梦想。
但大多数人终其一生却难以梦想成真。
这是什么原因呢？ 是因为他们赚钱心太急切，小钱不想赚，大钱挣不来。
曾有位百万富翁说过：“小钱是大钱的祖宗。
”..

四、定投基金发问。

不好啊，还是国内基金好些，大盘进入加速赶顶阶段，主力要出货必须在3600-400
0点一线营造乐观气氛，使所有散户都忘记风险，使人人乐观，使新股民，新基民
忘乎所以，以为真的可以不劳而获，天上会掉馅饼，你对比深成指就知道沪指的失
真在于中石油等权重股不涨，实际目前沪指是相当于中石油没上市前的4600点附近
，风险和收益是不成正比的，目前买基金就是为基金送最后的弹药，因为基金几乎
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都是不顾风险满仓操作，现在把钱交给基金经理是不放心的！待大盘调整到位还是
选择国内基金吧！

五、高级证券客户经理进来回答！

你的分太寒酸了，希望不要给客户同样的感觉。
有些东西是说不来的，只说个大概吧。
第一次聊天当然是介绍自己再询问对方的投资情况了。
没什么的，现在股票行情不大好，业务人员的收入也远比不上07年火的时候，以至
于证券公司的人员午休时间都围在一起打扑克了，你也可以向他们学习下，什么细
节全面之类的全得靠自己主动学习。

六、你说的被那股力量抹去，那股力量是什么?我的想法是人都
有好的共同点，什么歪门邪道能抹去这一点.
继社会的本质是伪装和欺骗.

你曲解了我的意思吧，未知的东西不一定是歪门邪道，鬼啊神的，人们之所以对此
话题闭而不谈，主要就是和你一样，当遇到一种对于无法理解和无法看清的东西往
鬼神身上扯。

七、公司法人代表及法人代表股份转让，我该怎么办？（跪求）

需要找个律师去打官司。
是否可以转让股份退出公司不知道但根据b的行径应该能告我老爸是律师
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