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股票尾货是什么意思~股票价格上涨和下跌的原始动力是
什么？ 还有一个问题，某些股票在庄-股识吧

一、庄家为什么要派货?具体原因.

派货是要卖出股票变成现金，不会考虑什么散户的利益的**************************
***************************派货和派发都是卖出的意思，埋单就是下单的意思，只
是下的时间早一点，或价格和现价有点距离，派货不是为了考虑让谁可以吃进，是
为了卖出，不管谁买

二、股票价格上涨和下跌的原始动力是什么？
还有一个问题，某些股票在庄

股票波动的原始动力是供求关系。
希望持有这只股票的需求和固定的股票数量推动该股票的价格波动。
做到高开很容易，一是庄家手里有钱又有点尾货，二是前期炒作或整个市场环境使
散户处于一种兴奋的状态。
股票成交是依照时间优先，价格优先的原则撮合的。
集合竞价时，庄家用大量资金敲出一个较高的竞买价，做出继续上攻甚至直封涨停
的形态，由于前段时间的暴涨使踏空的散户急忙追入。
但集合竞价期间的除掉最后5分钟是可以撤单的，而且软件是3秒更新一次数据，抓
住3秒时间差，通过不断撤单同时下单，在不减少买一量的情况下，把散户的下单
换到队列前面。
开盘的一瞬间打出剩余的绝大部分货量，同时撤掉买单。
没有庄家的资金支持，股价会下降，高开低走形态形成。

三、请问服装卖场的ITAT是什么意思？

是一个品牌 ITAT国际品牌服装会员店经资产重组，由中联集团海外投资有限公司
、欧洲银证远东有限公司、中国亚洲连锁百货有限公司、美华投资（香港）集团有
限公司四大新的股东加入，合作投资10亿港元、并于2006年向国际配售2亿股股票
（每股1港元），新组建成总法定股本为12亿港元的ITAT集团有限公司。
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ITAT集团旗下控股的欧洲服装集团（亚洲联盟）有限公司及法国国际商标集团中
国香港有限公司，拥有一百多个来自意大利、法国、英国、美国、澳大利亚和中国
大陆的国际服装品牌商标，并在中华人民共和国国家工商行政管理总局商标局注册
，由其下属全资控股的深圳市摩根国际品牌服装会员店有限公司在中国大陆开设IT
AT国际品牌服装会员店经营上述品牌服装，在中国建立连锁服装销售网络。
ITAT国际品牌服装会员店运用先进的会员制营销模式，以贴近大众为经营理念，
以超大型会员制卖场、富有创意的装修风格、包罗万象的产品系列、体贴入微的服
务，体现了品牌会员店对简约、舒适、品位、个性的现代生活方式的极至演绎。
目前，ITAT国际品牌服装会员店在连锁市场网络运作方面已经取得重要进展，至2
005年12月底， ITAT已在中国大陆开设了68家会员店！根据公司的发展规划， 2006
年底将在中国开设至400家会员店，2007年12月将在中国开设至1000家ITAT国际品
牌服装会员店，2008年完成在全国开设2000家国际品牌服装会员店、上市市值100
亿的目标。

四、想投资电商行业，没有货源，找哪些项目比较好

这个问题，遇到我可以是缘分。
我专业电商12年。
过去做电商，只要有货源就OK了。
现在做电商，需要你自己评估一下。
第一，你有多少资源？这些资源包括不限于本钱、货源、价格优势、产品特点、专
利、商标、还有电商技术人员人力资源。
第二，你是否发现了市场的空缺？如果发现了市场空缺，那么就很容易做，如果是
随大流，你必须要保证你有资金优势、货源优势、价格优势、知识产权优势等等，
缺一不可。
例如，我12年的电商经验发现，现在给电商做配套服务比较容易，做电商卖货竞争
压力很大。
围绕这个问题，我和我的团队就发明了一种新的包装盒，可以帮助电商提高包货速
度8倍以上，所以，我们就围绕这个产品进行了一系列的发明专利注册，2022年，
我们就做这个产品。
第三，如果没有以上优势，你有名牌产品授权吗？如果有也算是资源。
第四，如果以上，你都没有，建议你还是考虑一下其他行业。
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五、有朋友给介绍一本《猎财时代I，我的魔鬼营销术》据说很
好看，谁知道哪里能买到？主要内容是什么？

猎财时代I，我的魔鬼营销术：广东经济出版社出版，是一本很好看 很震撼的书。
据说是2022年1月上旬才上市，应该各大书店都有吧。
听说还有为数极少的错封珍藏版，根据此书的内容，会有升值价值的。
我是在天涯看过此帖。
可以说是市场营销方面的全新理论。
后无来者不敢说，前无古人是一定的。
一部讲透身边发财诀窍的传奇自传 横跨12大行业（街头地摊，餐饮酒店，食品工
厂，快消行业，产品代理，服装生产，家教连锁，证券股票，平面媒体，房地产业
，网络游戏，电子商务 ） 历经18年磨练（从穷学生到酒店老板，从地摊摊贩到连
锁大王，从尾货牛人到营销专家，从小记者到房地产大亨，从游戏玩家到电子商务
大赢家）
战无不胜的魔鬼营销术，以道御术的吸金大法，情色纠结的不羁人生⋯⋯⋯⋯

六、有朋友给介绍一本《猎财时代I，我的魔鬼营销术》据说很
好看，谁知道哪里能买到？主要内容是什么？

猎财时代I，我的魔鬼营销术：广东经济出版社出版，是一本很好看 很震撼的书。
据说是2022年1月上旬才上市，应该各大书店都有吧。
听说还有为数极少的错封珍藏版，根据此书的内容，会有升值价值的。
我是在天涯看过此帖。
可以说是市场营销方面的全新理论。
后无来者不敢说，前无古人是一定的。
一部讲透身边发财诀窍的传奇自传 横跨12大行业（街头地摊，餐饮酒店，食品工
厂，快消行业，产品代理，服装生产，家教连锁，证券股票，平面媒体，房地产业
，网络游戏，电子商务 ） 历经18年磨练（从穷学生到酒店老板，从地摊摊贩到连
锁大王，从尾货牛人到营销专家，从小记者到房地产大亨，从游戏玩家到电子商务
大赢家）
战无不胜的魔鬼营销术，以道御术的吸金大法，情色纠结的不羁人生⋯⋯⋯⋯

七、股票为什么最好在涨停时买，跌停时卖！
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涨跌停应该也算是中国特色
政府为了抑制股市过度投机因此规定每只股票每天的涨跌幅度最多为10％ 事实上
是约等于10％，比如一直股票昨天的收盘价为5.53，那么今天的涨停价格就是5.53
＋0.553＝6.083，由于股票价格只计算到小数点后2位，所以四舍五入涨停价格就是
6.08，那么实际涨幅不足10％，如果昨天的收盘价是5.58，那么今天涨停价格应该
是5.58＋0.558＝6.138，四舍五入涨停价格就是6.14，这样实际涨幅大于10％
跌停的道理是一样的 如果一只股票出现供不应求，那么会有大量的资金不断买进
，使得股票价格节节攀升，直到涨停价位，这样是要买盘大于卖盘就会出现封涨停
（或者叫涨停板）的现象，同时由于股票交易的原则是价格优先，然后是时间优先
，在涨停价位上价格优先不存在的情况下当然要依赖时间优先了，因此先委托的人
先成交，后委托的后成交，涨停板买进的机会也是有的，要看不同的情况，经常有
涨停打开的时候，就是突然卖盘蜂拥而出，超过买盘，价格就会不断回落，跌停的
道理相反。

八、外贸服装生意到底有没有赚头?

主要看你的店租多贵（对高价旺铺要谨慎进入啊）、店面多大（决定了你需要铺货
的数量），记得量体裁衣和还有留够流动资金哦，这和要有市场眼光一样重要的。
还有你是哪的呢?.进货的货源非常重要比如华南地区的中心在广州和东莞，特别是
广州甚至是辐射全国的。
当然，你在东北做没必要跑那么远了，山东、江浙都是纺织大省，肯定都有中心级
别的批发市场。
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