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从股票客户身上怎么切产品股票营销怎么把客户确定下来
话术-股识吧

一、股票营销怎么把客户确定下来话术

股票没有营销，只有经纪；
推荐股票，客户给钱了，你就违法了；
100个客户只有一个投诉，就会出问题。
喜欢证券行业的可以去做经纪，做分析师，做柜员，可以自己炒，只要努力就有回
报；
不要做这个，没前程，死路。

二、想从事股票行业有什么途径啊？难道真的得从客户经理干起
吗？本人专科而已先谢谢各位了

你好 我也从事过证券公司 本科学历 呆了两年多 也转正了
---一般没有关系的话都是从客户经理做起的 像有些柜台的都是女生做的
其中几个也是有一定的关系的---还有没有关系的话也有客户经理转到客服专员的
我这边有两个也是先客户经理转正了才转为客服专员的
客服专员大多是打打电话做回访 还有解答客户问题
有时还会推销一些产品，如基金之类

三、如何开发做股票的客户来做黄金？大致的话术

1、平台合法、稳定，2、有技术实盘指导，3、有曾经的实盘记录是客户的较有吸
引力的主要因素之一，4、期待的短期收益能通过公司带盘实现。

四、作为一个证券客户经理怎么去分析一只股票

                                                  页面 1 / 3



股识吧    gupiaozhishiba.com
 

从分析的顺序来看 有世界局势 国内局势 公司局势（一）首先从大的环境开始
关注世界经济形势 是否适合投资 投资那类证券收益最好 同时世界政治 军事
等重大事件对经济的影响程度 是短期还是长期 属于重大的还是轻微的 （二）其次
关注国内经济局势状况 就要从国家的财政 货币政策对整体有一个大概的了解
对国内经济形势有一个了解 比如 GDP 工业增加值 失业率 通货膨胀
国际收支等项目观察 了解经济可能处于的经济周期 从而做出投资策略
长期还是短期 （三）再次 就是对上市公司进行具体分析了
这是关乎盈利与否的关键 因而很重要 对公司的分析 包括
1：基本面分析（行业地位 经济区位 产品 经营能力 盈利能力和成长性）
2：财务分析（主要是财务报表中的 资产负债表 利润表 现金流量表和所有者权益
表，其中具体的分析方法可以找一些具体的资料来参考详细标准）
3：重大事件分析（主要就是分析上市公司的各种对经营有重大影响的事件
从而判断对上市公司的影响程度 来判断未来一定时期内上市公司的经营策略变化
从而制定相应的投资策略）希望对你有所帮助

五、在面谈中,你的客户一现在股市太低迷为理由不想投资,你讲
如何运用学过的话术来解决

股市低迷，投资是不能有抛物线的想法的，在现在看来每一个投资在他眼里都是很
有风险的，可是机会往往是在瞬间把握，这样的客户，你一般不能把自己的想法强
加给他，可是又想叫他投资，你主要是把你的能用到的专业的知识看看能打动他吗
？其次就是往往股市低迷的时候才是投资的好时候，简单的人都知道任何的产业都
有起伏，你在他以你的专业知识感觉已经是最低谷的时候你可以提醒他。
你说他以股市低迷为理由，不想投资我的感觉是你不够足以叫人家信任你。
客户不是你拉他，能叫客户主动找你才算是成功。
你要和客户交心就好，能叫客户感觉到你能为他的利益着想。

六、本人在做股票提供股票给客户,然后分成,这个可以叫做什么,
可以叫私募股票吗,会不会触犯法律

这不算私募，私募直接就是你去操纵募集来的资金。
你算是代客理财，这个是违反了证券法的，但是现在普遍做法都这样，也没有人查
，算是灰色地带吧。
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七、股票营销怎么把客户确定下来话术

八、客户在融入证券后,归还证券前,为什么还要按照融券数量对
证券公司进行补偿

没错啊，就像借钱要付利息一样，其实不是补偿，而是相当于利息的钱。
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