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李嘉诚回购股票怎么样了__有没有想创业的?-股识吧

一、现在做什么行业最挣钱？

一切皆有可能！ 全国有6亿人在夜以继日考虑这个问题.
如果有人告诉你说：跟我来吧！也许前面就是陷阱！ 防骗是第一要素！
我用几个例子来开拓一下你的思路：
我的一个学生几百元起家卖金鱼，现在资产百万.
一个小兄弟几百元起家卖羊肉串，现在资产百万. 比尔.盖茨说：关键是眼光.
建议学习一下融资，空手道专家牟其中的创业方法！ 你要无限降低风险自由度！
因为，影响因素越多，失败的可能性越大. 创业的路在脚下.要一步一步走向成功！
每个行业都有他存在的意义，但有同行没同利！
要注意有很多项目都是骗人的.应该确保资金安全. 钱不在多只要赚的快乐.
你看看：有几个亿万富翁是面朝黄土背朝天的?
天天忙的马不停蹄的，肯定是压力很大. 这不是命运，是眼光，是智慧，是选择！
加盟先失一招！被人把钱骗去.！ 一般不要开门店！累死！
人人知道利润与风险同在！ 首先，打工积累：经验和原始资本风险小！
以后，办学校，股票，基金，权证，外汇，黄金都可以！
我10000投资，一般每周赚500-1000元.
有很多优势：没有广告，没有人找麻烦，不用送货，要帐，
没有体力劳动，没有令人讨厌的售后服务...
隐居闹市，收盘后打球逍遥快哉！但有风险. 总之，用钱赚钱最容易，
用知识赚钱成本低， 用劳动赚钱最辛苦， 用别人赚钱最聪明！
希望我这３０年的经历对你有一丝启发！ 可以看看我的空间.

二、有没有想创业的?

我是在路上的人，看到你的问题，不管是什么初衷，想鼓励你一下：
在创业路上求索多年，有过几次创业，现在越挫越勇！
经过市场的洗涤后对资本和整合有了全新的认识。
创业，有钱固然好，但往往是钱多的人，创业失败的比例最大，这我见多了。
我始终认为有一群整合能力强，借势能力强，运筹能力强的团队在创业的过程中比
资金重要的多。
我的经历就是如此，人的内驱力也是如此，正所谓穷则思变，资金少就是你的最大
原始动力。
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在创业初期，没有钱是很难起步，但并不表示要有大量充足资金。
如果有大量充足资金你还创业干嘛？创业的目的就在鼓励在对财富的追逐过程中找
到自己的社会和人生价值。
我现在又在为两个项目做准备，一个是流通（很具有营销挑战，这也是我的专长）
，另一个是电子商务的衍生产品，也算是IT服务流通产品。
市场还是很大的。
现在缺钱，但我更喜欢通过整合和运筹获得机会，尽管现在的市场是资本和速度的
市场，我们总不能等钱吧。
我总结和借鉴成大事的几个必备习惯： 1，
比赚钱更重要的是找到你自己的赚钱原始动力；
2， 比金钱重要的是时间，比时间重要的是时机，比时机重要的是抓住时机的决心
，行动力和准备！ 3， 别好高骛远，机会一般都在不起眼的角落；
4， 做决定，行动要快；
5， 永远尽可能准备好资源，随时准备抓住机会，要快！ 6，
待人以诚，对人以善。
有时候，机会是别人给的；
7， 给别人的比别人期待的多一些（这是李嘉诚的，很经典）；
8. 孜孜不倦的学习，谦虚的请教！ 希望各位想创业和在路上的人一路走好。

三、中国首富又是哪个?

李嘉诚

四、李嘉诚收购为什么只占49%股份

不是只有绝对控股（大于50%）才可以控制公司只要他是最大股东就行了，也就是
说，只要别人的股份都比他低就行了

五、可不可以通过操纵上市公司的股票来进行恶意收购？

这种事情在资本市场经常有的是，而且还有小股东勾结外来资金，借机整垮自己的
公司，然后自己反过来收购公司，成为公司的董事长或者大股东，这种人被上市公
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司所厌恶的，也是害怕的！李嘉诚的儿子李泽楷，也有几笔辉煌的交易，就是如此
，太常见了！

六、有没有想创业的?

我是在路上的人，看到你的问题，不管是什么初衷，想鼓励你一下：
在创业路上求索多年，有过几次创业，现在越挫越勇！
经过市场的洗涤后对资本和整合有了全新的认识。
创业，有钱固然好，但往往是钱多的人，创业失败的比例最大，这我见多了。
我始终认为有一群整合能力强，借势能力强，运筹能力强的团队在创业的过程中比
资金重要的多。
我的经历就是如此，人的内驱力也是如此，正所谓穷则思变，资金少就是你的最大
原始动力。
在创业初期，没有钱是很难起步，但并不表示要有大量充足资金。
如果有大量充足资金你还创业干嘛？创业的目的就在鼓励在对财富的追逐过程中找
到自己的社会和人生价值。
我现在又在为两个项目做准备，一个是流通（很具有营销挑战，这也是我的专长）
，另一个是电子商务的衍生产品，也算是IT服务流通产品。
市场还是很大的。
现在缺钱，但我更喜欢通过整合和运筹获得机会，尽管现在的市场是资本和速度的
市场，我们总不能等钱吧。
我总结和借鉴成大事的几个必备习惯： 1，
比赚钱更重要的是找到你自己的赚钱原始动力；
2， 比金钱重要的是时间，比时间重要的是时机，比时机重要的是抓住时机的决心
，行动力和准备！ 3， 别好高骛远，机会一般都在不起眼的角落；
4， 做决定，行动要快；
5， 永远尽可能准备好资源，随时准备抓住机会，要快！ 6，
待人以诚，对人以善。
有时候，机会是别人给的；
7， 给别人的比别人期待的多一些（这是李嘉诚的，很经典）；
8. 孜孜不倦的学习，谦虚的请教！ 希望各位想创业和在路上的人一路走好。
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