
股识吧    gupiaozhishiba.com
 

股票营销学怎么做－－经营股票证券公司,大客户营销怎
么做!上海,谢谢-股识吧

一、证券公司怎样开展有效的营销工作？

一看你就是新加入这个行业吧。
那么我浅谈下对这个行业的理解。
这是一个非常诱人的暴利行业。
目前中国的证劵业务有几种。
一般是拿佣金。
或者代操为主。
碍于你刚加入这个行业那么公司对的要求就是拉客户。
就是开户。
我说的没错吧。
那行，怎么拉客户呢 外面证券公司多吧？ 为什么给你做 同一个公司
都好几个IB，这个问题如果你搞清楚了，那么你就知道怎么做了，不懂可以追问我

二、经营股票证券公司,大客户营销怎么做!上海,谢谢

首先,做营销得先做人.先营销自己,就是充分相信自己的能力,相信你服务的行业,相
信你的公司....刚从事这个行业不久,很多东西要学习得,如果公司对你有业绩要求,不
妨先从自己的家人,亲戚,朋友,同事入手,先要告诉他们你现在所处的行业,让他们知
道你现在在证券公司,以后买金融产品,比如股票,基金等等,都可以通过你.当过一段
时间,有了感觉,可以在外面发发传单,在固定网点进行营销陌生人,与这些来咨询或感
兴趣的人交朋友,真心真意为他们服务,有些好的股票要告诉他们,说到这里,我想强调
一点就是自己要下功夫多研究股票,发现价值机会,不要盲目听从公司的分析师,一定
要多学习,多掌握,只要研究能力上去了,手上有那么几个客户,以后你就能得心应手了
,营销其实很简单的.

三、有关证券客户经理的营销

其实客户经理的营销和其他很多营销都很像,伱一方面可以看看专业的书籍,另一方
面也可以看看营销类的.这里建议几本书专业类:一个证券分析师的醒悟/日本蜡烛图
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/登峰之路/风雨华尔街/货币战争等营销类:人性的弱点/世界上最伟大的推销员

四、怎样做好股票网络营销员？

方法是人想出来的,渠道多了,网络发贴,开办个人网站,博客,凡是能够有人看得到的
地方你就广撒网.做营销员很辛苦的,而且要受得了别人的白眼和挖苦.既然要做股票
营销员,你就要了解财经知识,金融市场学,营销学,以及人际关系处理技巧.总之是越
多的扩展自己的知识面越好

五、怎么快速学好销售

首先：非常感谢您对“营销咨询顾问”的信任与支持！我简单的说一下销售吧：销
售这个行业其实就好像作家行业一样。
如果想成为真正的作家，并不是一天两天就可以学成的，更不是你看一篇国际著名
的学术论文以后，您就可以成为顶级作家了。
销售行业也是一样，想成为优秀的销售员，也并非是听一堂顶级营销大师销售课程
就可以让您成为优秀的销售员的。
是需要长期的实战经验积累与不懈的努力与学习，才能成为一名优秀的业务员。
下面我说一下，作为一名优秀的销售员，应该具备什么条件。
第一：职业道德。
第二：内在素质。
1.对于行业的了解。
比如汽车行业，首先要具备对汽车的发展史（又包括汽车的构造、品牌、营销模式
等）、目前汽车发展状况的了解、以及预测与分析未来汽车可能的发展趋势的能力
。
可能您会感觉到纳闷，为什么还要了解汽车的历史呢？其实原因也很简单，比如有
些客户可能对汽车知识比较感兴趣，又或者您在与客户交流时，“插播”某一段汽
车的发展历史，可能就会让客户感觉您比较专业。
相对会更依赖和相信您的推荐。
2.掌握不同客户的需求。
察言观色是一方面，可能有些客户已经倾向于某一款车，如果您把精力放在介绍其
他款的车型上，那么，浪费时间和精力是一方面，另外，也可能会引起客户的反感
，做无用之功。
另一方面，很多人对汽车了解的并不是很多。
那么就需要咱们去做推荐。
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如何做推荐呢，那么首先要掌握不同领域、不同性格、不同阶层、不同用途的人群
，一般都会选用什么车型，以及选用什么颜色的车。
比如：一些公司买车就是为了接待重要客户，那么无疑气派、庄严就成了首先推荐
的车款。
另外，一些人群比较适合经济型的车款，除了考虑车的价格以外，还要考虑节能等
。
3.要对竞争对手有一个全面的了解。
比如：他们的车型、价格、售后服务等4.了解本公司产品的优点与缺点，以及产品
的构造。
5.语言表达与肢体表达能力。
6.全能型人才。
销售行业，流传着一句话，就是天上的要知道一半，地上的要全部了解。
虽然这句话有些夸张，但也是说明一个优秀的销售员，不仅仅是掌握他们那一行业
的知识，而是全能型人才。
未必全部了解，至少也要知道有这么一个东西存在。
为什么要这样的呢？因为销售员可能碰到的是不同行业、不同爱好的人群。
比如：一个人比较喜欢炒股票。
那么有可能在与您在谈车的时候，无意识的抬出有关股票的话题。
如果您对这个金融证券行业有一定的了解的话，您们可能就会有一个良好的谈话氛
围。
拉近彼此感情桥梁的一个机会。
如果您对这个行业一无所知，那么就有可能错过这次成交的机会。
7.客户管理。
有些客户这次去看车，未必是想买车，而有些客户这次去买车，可能没有他所中意
的车款，还有一些客户可能他的人际圈内有很多对车有需求的朋友或是他可能在未
来一个阶段还有买车的可能。
这个就需要咱们留下客户联系号码。
让客户留联系方式也应该有一些技巧。
比如：一些客户对现行的车款不是很满意，那么您就可以说，过几天我们就会来一
批新型车款，会让新老客户免费试驾，到时第一时间通知您等等如果您认为有一些
客户买过车以后，还有一些潜在资源的话，您可以用一些方式留下联系方式，并为
以后上门或联系做一个前期铺垫。
第二：外在素质：1.服装。
服装不一定多么昂贵，但一定要得体。
2.皮鞋。
有句话说，头可断，血可流，皮鞋不可不上油，3.发型：同样有句话是说发型的：
头可断，发型不可乱。
销售员的发型多以短为主，因为会显得人有精神、精气。
4.微笑：微笑是最廉价的投资。
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好了，就简单的说这么多吧，有什么问题，咱们再交流。

六、有关证券客户经理的营销

不怎么样~这份工作主要的 就是拉客户 让要炒股票的人 进你们广发做~
特别是最近一段时间 做这个 你的业绩会很难看 因为股票太萧条了~
我有朋友做这个 收入非常惨淡~当然啦 如果你觉得自己确实有能力
有门路能拉到客户 那么工资也是蛮高的 ~ 这份工作和卖保险一样。

七、证券营销怎样在银行驻点

在银行帮客户填单时了解他，再等机会看他有没有兴趣开户。
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