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股票第一桶金怎么找~年轻人如何赚到第一桶金?-股识吧

一、如何淘第一桶金？

大市场，前景行业，无非是能源、通信、金融行业。
小市场，比较有前景的，是大众所需，消费忠识度比较高的行业，比如饮食，零售
、生产。
无论是工作，还是创业！你需要选择自己兴趣,找准自己的优势，发现你的特长.1：
考虑你的兴趣，做你最喜欢做的，只有让工作成为乐趣。
你才能更好的在这个行业发展。
2：分析你拥有经验，做你最擅长的。
内行的身份，会让你在很多事情上得心应手。
3：这里强调一下关系渠道，这个靠社会生活中的积累。
多一个渠道等于多一个机会。
往往发财靠关系。
这话也不是没有道理的。
我的看法和我的做法是：1、复利挣钱。
也就是本生利，利滚利。
相当于把钱放高利，拿到了利就去当本。
2、复式挣钱。
一个人有三头六臂，也挣不多，要做到许多人为你工作，许多条路为你挣钱，许多
地方为你生钱。
3、利用别人为你挣钱，解放自己，自己人才有时间去学习如何快速挣钱。
4、会运用资本的力量。
5、会运用人脉的力量。
6、会运用杆杠的力量：比如借用他人的力量，借用资本的力量⋯⋯合作伙伴，共
同创业⋯⋯7、开源节流！8、寄生法，也就是借用大企业，也可以是合股！9、付
出比别人更多的努力

二、股票中市净率、市盈率、净资产之间有什么关系，什么作用
？怎么样判断其价值？

市净率 = 股价 ÷ 净资产
那当然是，越小越好，9.72，我们通常就说，股价是净资产的 9.72倍市盈率 = 股价
÷ 盈利 用洋人的话来说喜欢叫PE 我们常喜欢说成 49倍的市盈，因为市盈率一般按
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年来计，所以，通俗说，就是你投资这个公司，收回成本 需要 49 年。
当然，市盈率还分静态和动态，动态是在静态的基础上，加上“动态系数”
动态系数也就是考虑了未来的成长性。
比方这个公司今年盈利是1块，但我们估计，他以后会更好，可能一年后就能到1.5
，那么算上他的成长，就叫动态市盈了。
净资产，直白一点说，就是如果公司现在破产，折算一下还值多少，这些是关于上
市公司财务报表的东西了，有兴趣你得找书细细研究，不是三言两语能说清楚的。
净资产当然是越大越好了。
至于投资价值，到底什么样的股票叫有价值？这个东西很复杂，个人对价值的理解
不同，所以最后价值投资其实也就成了价值博弈，这是没有定论的，理论上来讲，
我们买股票，应该买相对于净资产越便宜的，也就是市净率越小的越安全，PE越
小的越好。
但问题来了，股票是买预期的，他现在有价值，只是现在，不保证他以后没问题，
难说下一秒就出现了什么不良状况，雷曼，大名鼎鼎的投行，不也一瞬间就崩溃了
吗。
所以价值投资的标准做法是，不但要考虑股价与公司的情况比，是否便宜，还应该
考虑到公司未来一段时间内的成长能力。
巴菲特的老师 格雷厄姆 就是只注重价值，只讲求“安全边际”最终他的学生巴菲
特在他的基础上还加上了对公司未来的判断的。
好了，价值就说到这。
最后说几句题外话，我个人觉得，价值这东西，在中国，至少现在来说，不要太在
意，我个人觉得你选股的时候，只要不是*ST就好，就是ST了，亏损了都没太大问
题了，而且各行各业的价值不同，有些行业炒的很高很高了，还能再高，人们说，
这是价值发现，是看好未来，看好成长，而在中国，像黑色金属，纺织这类的板块
，依然有很多业绩很好的公司，但是人们就认为这些板块是“没前途”的 是“夕
阳产业”，你能怎么说？我个人是一个纯粹的投机者，反正股价是钱堆出来的，没
钱，说价值也是无聊，我从来都是跟着大资金做股票，说白了也就是跟庄，只是给
楼主的建议- - ！

三、如何获得创业的第一桶金？

创业者要要注意的问题（本答案由№寶寶快跑整理，复制者请著名转载）
一、速度快不得 投资创业要按程序办，这是不能违背的规律。
快，断裂发展过程。
企业的成长同人一样，任何过程的跳跃与阶段的短缺都会导致脆弱生命的夭折，至
少是埋下隐患。
快，打乱系统平衡。
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企业全部活动的结果是销售收入。
这个结果由若干个单元，在系统的平衡运动中产生。
如果你套用一套制度，或组织个班子花几天搞出一套制度，而不是从你企业的实际
出发慢慢形成，那么，系统的混乱比你想象的还要快。
快，破坏生存基矗成功创业的愿望一旦遇到诱人的项目就会燃烧起来。
愿望毋庸置疑，问题是，任何新的项目和新的领域都会有风险。
风险通常来自两个方面，市场的不确定性和所必须的能力。
前者会在前进中逐渐变得清晰，后者也会在摸索中逐渐获得。
只有当冰山浮出水面，又有了可以把握的底数，方可最后下决心。
快，失去掌控主动权。
以营销计划为例。
一个有规模的市场营销计划，在实施中会碰到许多不曾预料的事，甚至全盘推翻原
来的计划。
如果在执行中走得过快，就会与系统不能协调，直接碰撞的是：财务预算和现金流
量；
生产系统对新市场特点的适应；
现有工艺技术对市场细分的要求等等。
这些都会直接动摇系统的平衡和稳定（本答案由№寶寶快跑整理，复制者请著名转
载） 二、起点高不得
在投资中一开始就追求高起点的，能够运转起来，生存下去的很少。
创业是一个事情的初始，初始的东西总是小的。
在经济生活的现实中，你会发现，企业的强不强与大小无关。
小的未必弱，大的也未必强。
小企业往往把产品做得很专业、很精密、很细致、很特色、很有深度。
小是美，小是强，投资从小开始是正路。
（本答案由№寶寶快跑整理，复制者请著名转载） 三、规模大不得
规模失当导致投资失败通常不易被人察觉，但它却是一个巨大的隐性因素。
不适当地扩大规模，其颠覆作用发生在三个致命处：一是把投资者本应该在实践中
逐渐增长的能力，过早地推到了极限，由此发生混乱与失控；
二是对投资对象的内涵，本应该在成长过程中不断地加深认识和理解，却在一步迈
大的过程中省略了。
三是绷紧了资金的链条，应该是宽松有余的资金链条，被拉紧再拉紧，以至于完全
没有松动的余地，一旦绷断则运转就中断了。
对于规模，不是说小就是好，而是要适当。
什么叫适当？ 规模的适当相对于： 1、行业种类。
比如鲜花店、网吧、美容院、食杂店等，它由周边辐射的居民数量决定，怎么可能
做大呢？连锁则另当别论。
相反，搞农业种植养殖，小商品批发，没有一定的规模就很难盈利。
2、市场容量。
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企业规模要与市场需求量相适应。
3、开拓能力。
规模设定一定要与你在一定时期（比如一年）可能具备的市场开拓能力相适应。
4、流动资金。
流动资金的供给必须持续到良性循环的那个时点：销售收入开始进账的那一天。
这时，企业运转的耗费才开始得以补偿。
在这一天到来之前，资金是不断地投入且不能中断。
如果资金的准备不能维持到这一天，投资的项目就会夭折。
5、管理能力。
管理能力的形成，建立在企业发展的过程之中。
既然能力的产生是实践的过程，投资规模就要与管理能力相适应，否则便将败于管
理 （本答案由№寶寶快跑整理，复制者请著名转载）

四、多少钱才算第一桶金？

只要是自己赚的，无论是多少钱，都算是第一“桶”金

五、成功人士是如何赚取第一桶金的？

能力与气魄。
一个人从出生到第一次做生意，他的能力已经锻炼出来了。
他们缺少的只是经验，就是因为这个原因，再加上自己有能力而且年少气壮的魄力
，他们敢于踏出第一步，而且是尝试性的，具有创新式的决定。
让自己获得第一桶金

六、年轻人如何赚到第一桶金?

原始积累很重要！如何“赚第一桶金”是关键。
只有完成艰难的原始积累，才能够完成创业的第一阶段。
如何结合自己的资源优势、自身特点、工作经历、兴趣所在，寻找赚第一桶金的客
观规律？ 第一桶金因人而异，没有一个统一的模式。
但也有一些要点，不知是否可称为规律。
首先，机遇的把握。
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既然称为第一桶金，启动资金一定来之不易，这时对机遇的把握十分关键。
对风险不同的喜好的人有不同的行为方式，但只是程度上的区别，对成功的渴望是
一样的。
第一桶金与机遇的关系更为密切。
其次，创业的勇气。
创业就是要全身心地投入，抛弃一切可能阻碍行为的观念。
我下海的时候已是工程师，有一次“五�一”就在单位门口摆摊，我的心里很坦然
：我就是和个体小贩一样的人，手里拎着商品扯着嗓子吆喝，单位的人进进出出，
没有人说“不”字。
第三，发挥智力优势。
毕竟我们读书人有我们自己的长处，在营销上多动动脑子，拓展渠道，广告促销，
利用原有的关系与企事业单位领导交流，这些都是我们的长处。
第四，脚踏实地。
路要一步一步地走，饭要一口一口地吃，不考虑自己的实力和条件，好高骛远，东
一榔头西一棒是大忌。
对此我是教训深刻，有了点钱就盲目投资，结果血本无归，后悔没有早些学习MB
A，懂得一些财务管理。
第五，勤于学习。
和工作有关的知识、与不同的人打交道的知识、管理的学问等等都很重要，等你想
起来再学，在实践中交的学费已经太多了。
例如，我常和商场的人打交道，后来才发现你很难和他们推心置腹，“商人重利轻
情谊”一点不假，当然这不是绝对的，但一定是大多数。
第六，不断创新。
要创新，自身的变革很重要，是第一位的。
根据不同的处境调整自己的状态，始终保持旺盛的工作热情和明确的人生目标。
这一点说起来容易，做起来难啊。
七，文武之道一张一弛。
事物的发展有其自身的规律，有时光凭自己主观的愿望是不行的，要善于审时度势
、因势利导，自然就水到渠成。
第八，乐观主义。
胜败乃兵家常事，败了总结经验教训从头再来成功的几率反而更大，只当是摔了个
跟头而已。
永远保持乐观向上的精神。
第九，广结善缘。
有很多事例表明，朋友的资源非常重要，所谓人和是生意的基础，天时和地利当然
不可少，但生意是和人做的，人是第一位的。
第十，诚信。
生意往来发生一些纠葛是难免的，但以诚待人，取信于人非常重要，可以说是企业
的生命。
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我过去在西安有一个客户，人非常忠厚，我和他做生意非常放心，有时把钱寄在那
里当银行，随时去取。
当然，我自信自己的信誉也丝毫不差。
第十一，敢于舍弃。
投资失误要及早解脱，以免越陷越深，不能自拔。
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